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 ـهــــاورانـــازهـــای فـــنــــی ــ ـن  
 ک و متوسط ـوچـهای کگاه ـنـرویداد تبادل فناوری ب

 
 چهارم ویرایش 

 
 شرکت شهرکهای صنعتی استان اصفهان  - ۱۴۰۱مرداد ماه  ۲۳

آمادگی   ۰۹۹۰۰۹۰۰۷۴۶شود از طریق ارتباط با شماره دعوت میمحترم  از کلیه فناوران

 رو در رو با متقاضیان اعلام نمایند. نشست حضور در رویداد و خود را برای  

 

بهمن، مجموعه اداری امیرکبیر، شرکت  ۲۲اصفهان، خیابان  دبیرخانه رویداد:

 ک ، معاونت صنایع کوچ۲شهرکهای صنعتی استان اصفهان، ساختمان شماره



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 البرز

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای نیک سرشت 

 نام مشاور استانی: 
 احسان داهی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

۲۶8۰۹۹ 
دانش فنی تولید سیستم جمع اوری کننده گرد و غبار های سمی ناشی از ذوب فلز در سالن تولید به  عنوان نیاز:  

 خودکار حد گرد و غبار ریخته گری همراه سیستم پایش و کنترل  
 انواع قطعات فلزی ریخته گری  معرفی محصولات:

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
از  های سمی ناشی  تولید سیستم جمع اوری کننده گرد و غبار  فنی  این مجموعه در حال حاضر نیازمند دانش 

خودکار حد گرد و غبار ریخته گری می باشد . از جمله  ذوب فلز در سالن تولید به همراه سیستم پایش و کنترل 
ویژگی های مد نظر برای جذب این فناوری می توان به : دارای سیستم خودکار پایش میزان آلودگی سالن تولید  
، جذب گازهای سمی خطر ناک  ، ثبت سوابق روزانه میزان آلایندگی های موجود  هشدار درهنده  ، آلارم های 

 ربن و ... اشاره نمود .مانند منوکسید ک
 سطح فناوری درخواستی :   

 برداریبهره •
 توافقی با فناور محترم برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:

 وضعیت بازار: 
صنعتی   های  بیشتر واحد  و  کشور  داخلی  های  بازار  حاضر  حال  در  مجموعه  این  تولیدی  محصولات  فروش  بازار 

ی می باشند که با توجه به اینکه ابن بخش از صنعت کشور با تحریم های جدی  فولاد ، ذوب آهن و ریخته گر
 بین المللی مواجه است بازار مناسبی پیش روی این مجموعه می باشد .  

 سهم بنگاه در بازار هدف: 
فولاد و ذوب آهن و ریخته گری  صنعت  صورت مستقیم در  به  به اینکه این محصولات  توجه  با  بازار:  روند رشد 
این   نیاز  مورد  به شدت  تولیدات  این  است  رو  المللی روبه  بین  های  تحریم  با  بخش  این  در  کشور  و  دارد  کاربرد 
صنایع بوده و دارای بازار پر تقاضایی می باشد و در صورت افزایش راندمان تولید قطعات فروش روبه رشد خواهد  

 بود . 
 روش جذب فناوری: 

 سرمایه گذاری مشترک •
 معکوس مهندسی  •
 تحت لیسانس  •
 خرید تجهیزات  •
 خدمات فنی و مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: 

با توجه به کم بودن واحد های صنعتی تولید کننده این محصولات در کشور و وجود تقاضای فراوان برای خرید  
 بالایی برخوردار می باشند . این محصولات در بازار داخلی ، این محصولات از توان رقابت پذیری 

و   باشد  می  محصولات  این  برای  بزرگی  مصرف  بازار  دارای  کشور  خود  اینکه  به  توجه  بازار:با  گشایش  بر  تاثیر 
همس های  کشور  در  محصولات  این  نبود  امکان  ایهمچنین  آذربایجان  جمهوری  و  ارمنستان  و  عراق  مانند  ه 

 تجاری سازی و بازاریابی امکان پذیر خواهد بود .گشایش بازار های جدید با افزایش فعالیت های 
 هدف عملیاتی:   

 تولید محصول جدید  •
 



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 البرز

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای سقفی 

 نام مشاور استانی: 
 احسان داهی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

267751 
 انفجار دانش فنی تولید جرثقیل های ضد  عنوان نیاز:  

 انواع جرثقیل  معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

صنایع   مانند  حساس  و  خطرناک  های  محیط  در  استفاده  ویژه  انفجار  ضد  های  جرثقیل  تولید  فنی  دانش 
استفاده از  پتروشیمی ، نفت ، گاز و در محل هایی که گازهای آتشزا وجود دارد و در صورت نبود این فناوری و  

 جرثقیل های معمولی خطر انفجار و حریق وجود دارد .
 سطح فناوری درخواستی :   

 برداریبهره •
   برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:

 توافقی با فناور محترم 
 وضعیت بازار: 

بازار این محصول در داخل کشور پر تقاضا بوده و این محصولات در بسیاری از صنایع مختلف موجود در کشور  
از   خیلی  برای  حیاتی  بسیار  تجهیز  یک  و  دارند  جرثقیل  به  نیاز  تولید،  سالن  در  تولید  روتین  کارهای  انجام  برای 

 صنایع محسوب می شود .  
 سهم بنگاه در بازار هدف: 

بازار: فروش این محصول به صورت سفارشی بوده و تولید آن نیز کاملا بر مبنای سفارش می باشد . در روند رشد  
صورت جذب این فناوری و تولید صنعتی این محصول قطعا میزان فروش با رشد همراه خواهد بود و روند فروش  

 افزایشی خواهد بود . 
 روش جذب فناوری: 

 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •
 تحت لیسانس  •
 خرید تجهیزات  •
 خدمات فنی و مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: 

با توجه به اینکه این محصولات دارای تقاضا زیادی در داخل می باشد و از طرفی استفاده از این تجهیز در بسیاری 
از واحد های صنعتی و تولیدی ضروری می باشد در صورت جذب فناوری های نوین قطعا امکان گشایش بازار 

 های جدید وجود دارد .  
ف این  جذب  صورت  بازار:در  گشایش  بر  قطعا  تاثیر  محصولات  این  صنعتی  مقیاس  در  تولید  همچنین  و  ناوری 

صادرات   جدید وجود دارد و همچنین امکان  بازار های  به کشور های همسایه  آامکان گشایش  ن محصولات 
 وجود دارد .

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •

 



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 البرز

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای خلج 

 مشاور استانی: نام 
 احسان داهی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 
263832 

 دانش فنی استخراج پی دی آر ان از نطفه سالامون با مصارف آرایشی و بهداشتی  عنوان نیاز: 
 انواع محصولات دارویی و بهداشتی   معرفی محصولات:

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
دانشمندان کره ای در زمینه مراقبت از پوست و تحقیقات انجام شد که قبلًا چگونگی  پی دی آر ان توسط تیمی از  

مهار توانایی طبیعی بدن در ترمیم و بازسازی سلولها را با پی دی آر ان ، یک ماده قدرتمند تجدید کننده پوست  
ن پوست به عنوان  مشتق شده از دی ان ای دریایی طبیعی کشف کرده است. پی دی آر ان در اصل برای متخصصی 

در  استفاده  برای  ان  آر  دی  .پی  است  شده  ایجاد  طبیعی  کلاژن  تولید  القای  جهت  تزریقی  زیست  محرک  یک 
محصولات آرایشی و بهداشتی برای کمک به بهبود ظاهر سلامت پوست ساخته شد.پی دی آر ان همچنین برای  

پوست و تحریک رشد سلول اس ، بازسازی  ، انعطاف پذیری  صنعتی در حال  ضد پیری  . این واحد  تفاده می شود 
 . حاضر نیازمند دانش فنی تولید این ماده با استفاده از استخراج از نطفه سالامون می باشد

 سطح فناوری درخواستی :   
 برداریبهره •

 توافقی با فناور محترم برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
 وضعیت بازار: 

مجموعه محصولات تولیدی خود را به مخاطبان خاص خود در بخش های مختلف درمانی و در حال حاضر این  
کلینیک های پوست ، مو و زیبایی به فروش می رساند و با توجه به امکان سنجی های انجام شده از بازار های 

 بزرگتری نیز در صورت افزایش محصول بهره مند می شوند ..سهم بنگاه در بازار هدف: 
رشد بازار: این مجموعه با توجه به تولیدات خاصی که در حوزه مواد و تجهیزات پزشکی دارد قطعا با توجه  روند  

 به نیاز کشور در صورت جذب فناوری های نوین می تواند فروش خود را ارتقا بخشد . 
 روش جذب فناوری: 

 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •
 تحت لیسانس  •
 خرید تجهیزات  •
 مهندسی  خدمات فنی و •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: 

ناب ناپذیر بودن استفاده از تجهیزات پزشکی و آرایشی  تبا توجه به نیاز روز کشور به مواد و تجهیزات پزشکی و اج
تولیدی گشایش خواهد   به روی این مجموعه  بازار های جدیدی  فناوری  صورت جذب این  قطعا در  بهداشتی  و 

 یافت .  
تاثیر بر گشایش بازار: با توجه به بازار کنونی ای که برای محصولات فعلی این کارخانه در کشور وجود دارد و  

از   همچنین خارج  حتی  و  و داخل  جدید  بازار  گشایش  امکان  قطعا  است  شده  ایجاد  که  ای  شده  شناخته  برند 
 کشور وجود دارد .

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •

 



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 البرز

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای طبس 

 نام مشاور استانی: 
 احسان داهی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

280318 
 دانش فنی تولید صفحات آکوستیکی با استفاده از پوشال چوب به روش اتوماسیون پیوسته  : عنوان نیاز

 دکوراسیون و ...  –سالن همایش   –انواع مصنوعات چوبی   معرفی محصولات:
 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
بهینه   منظور  به  مجموعه  فنی  این  دانش  نیازمند  محصولاتش  ی  شده  تمام  قیمت  کاهش  و  محصولات  سازی 

تولید صفحات آکوستیکی با پوشال چوب به صورت اتوماتیک و پیوسته می باشد . از جمله ی ویژگی های مد  
ر برای جذب این فناوری می توان به قابلیت تولید در ظرفیت بالا ، قابلیت خشک کردن همزمان و رنگ کاری ظن

 پوسته صفحات ، برش کاری کم ضایعات و پک کاری مناسب اشاره نمود
 سطح فناوری درخواستی :   

 برداریبهره •
 توافقی با فناور محترم برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:

 وضعیت بازار: 
اکثر استان ها دارای مشتری  اندازه فعلی بازار: در حال حاضر این مجموعه دارای بازار داخلی خوبی بوده و تقریبا در  

 و پروژه های انجام شده می باشد 
 سهم بنگاه در بازار هدف: 

روند رشد بازار: با توجه به خاص بودن محصولات تولیدی این مجموعه و نبود نمونه مشابه داخلی میزان رقابت  
 پذیری این محصولات در سطح بالایی قرار دارد

 روش جذب فناوری: 
 مشترکسرمایه گذاری  •
 مهندسی معکوس  •
 تحت لیسانس  •
 خرید تجهیزات  •
 خدمات فنی و مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: 

با توجه به اینکه جذب این فناوری می تواند باعث کاهش قیمت تمام شده شود و افزایش ظرفیت تولید را نیز در  
 پی دارد قطعا روند بازار روبه رشد خواهد بود 

گشایش بازار:با توجه به نبود واحد های مشابه تولید کننده این محصولات و سابقه طولانی حضور این  تاثیر بر  
 . شرکت در بازار داخلی امکان روند بازار سازی قطعا مثبت خواهد بود

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •

 



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 البرز

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای جوان 

 مشاور استانی: نام 
 احسان داهی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

292408 
نیاز  آ  :  عنوان  نانو  ماده  فنی  بهبود    9-دانش  منظور  به  موتور  روغن  و  ترمز  مایع   ، یخ  ضد  به  کردن  اضافه  قابل 

 خواص سایشی 
 محلول شیشه شور  –انواع ضد یخ خودرو   معرفی محصولات:

 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

محصولات فناورانه در تیپ تولیدی  این واحد صنعتی به منظور ارائه محصولات جدید به بازار و همچنین معرفی  
  - مایع ترمز    -در سیالات مورد استفاده در خودرو ) ضد یخ    9-خود نیازمند دانش فنی استفاده از نانو مواد گروه آ

روغن گیربکس ( با هدف بهبود خواص سایشی قطعات مکانیکی در تماس با این سیالات می    -روغن موتور  
این فناوری می توان به قابلیت تولید پیوسته ، وجود پکیج تست های فنی    باشد . از جمله نکات مهم در جذب

 محصول ، تولید مطابق با استاندارد اروپا و ... اشاره نمود 
 

 سطح فناوری درخواستی :   
 برداریبهره •

 توافقی با فناور محترم برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
 وضعیت بازار: 

بازار: این مجموعه در حال حاضر دارای بازار فروش گسترده ای در سطح ملی بوده و کلیه محصولات  اندازه فعلی  
 آن به صورت مویرگی در تمامی لوازم یدکی ها و فروشگاههای سراسر کشور موجود بوده و به فروش می رسد .

 سهم بنگاه در بازار هدف: 
ت خود را در حال حاضر به صورت کاملا تجاری سازی شده و روند رشد بازار:با توجه به اینکه این مجموعه محصولا 

بازار محور به فروش می رساند قطعا تکمیل سبد محصولات و تولید و معرفی محصول جدید باعث گشایش بازار  
 های جدیدی خواهد شد . 
 روش جذب فناوری: 

 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •
 تحت لیسانس  •
 خرید تجهیزات  •
 مهندسی خدمات فنی و  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: 

تولید   قطعا   .... و  ای  دوره  های  سرویس  به  نیاز  و  خودرو  به  مربوط  تولیدات  حوزه  در  کشور  روز  نیاز  به  توجه  با 
 محصولات جدید مرتبط به این صنعت می تواند فروش چشمگیری را تجربه کند . 

اینکه این مجموعه محصولات خود را در حال حاضر به صورت کاملا تجاری سازی  تاثیر بر گشایش بازار:با توجه به  
باعث   جدید  محصول  معرفی  و  تولید  و  محصولات  سبد  تکمیل  قطعا  رساند  می  فروش  به  محور  بازار  و  شده 

 گشایش بازار های جدیدی خواهد شد . 
 هدف عملیاتی:   

 تولید محصول جدید  •
 



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 یزد

نماینده حاضر در  نام 
 رویداد:

 آقای احسان 

 نام مشاور استانی: 
راهکار تجارت پویا 

 سورنا

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

305146 
 با پایه پلی کربنات  IRدانش فنی تولید مواد   عنوان نیاز: 

آکریلیک و ورق  شرکت در زمینه تولید انواع ورق های پلی کربنات تخت و چند جداره، ورق        معرفی محصولات: 
 .های پلی استایرن فعالیت دارد

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
محصولات شرکت در دو دسته ورق های پلی کربنات و ورق های پلی استایرن قرار می گیرند. از جمله کاربردهای  

ت که در تولید این ورق های پلی کربنات استفاده در سقف سوله ها، گلخانه ها و... می باشد. از نکات حائز اهمی 
می  ورق  از  خورشید  نور  گرمای  عبور  عدم  گیرد،  قرار  توجه  مورد  باید  این  محصولات  حاضر  حال  در  که  باشد 

موضوع موجب گرم شدن محیط زیر ورق و همچنین عدم امکان خروج گرما از آن می باشد که موجب ایجاد  
خورشید را برعهده دارند جهت رفع    IRعبور  باشد. لذا شرکت به موادی که کاهش طیف  پدیده گلخانه ای می 

 .مشکل موجود نیازمند می باشد
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 طراحی  •
 تحقیقات   •

واحد متقاضی با در اختیار دادن تجهیزات و نمونه مواد و اطلاعات     برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه: 
فناور می   نماید و در صورت رفع این مشکل، حاضر به خرید مواد و یا دانش فنی  مورد نیاز سعی به همکاری با 

 .مربوط به این موضوع می باشد 
 وضعیت بازار: 

اندازه فعلی بازار:  در صورت تولید موادی با کیفیت و کارایی مناسب، شرکت متقاضی خریدار ماهانه در حدود 
 یک تن از این ماده می باشد. 

 سهم بنگاه در بازار هدف:  
واحد بزرگ ( و نیاز    6- 5روند رشد بازار: با توجه به تعدد واحدهای تولیدی این نوع محصولات در سطح کشور )

 .اکثر واحدها در جهت رفع این چالش، بازار مناسبی در این زمینه وجود دارد
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی  •
 درخواستی: توجیه فناوری 

تاثیر بر فروش: با توجه به بهبود کیفیت محصولات و افزایش رضایت مشتریان، تاثیر مثبتی بر روی فروش  شرکت  
 دارد 

 
 هدف عملیاتی:   

 کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   بهبور  •
 



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 یزد

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای احسان 

 استانی: نام مشاور 
راهکار تجارت پویا 

 سورنا

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

305148 
 با پایه پلی استایرن   Diffuserتولید مواد افزودنی   عنوان نیاز: 

شرکت در زمینه تولید انواع ورق های پلی کربنات تخت و چند جداره، ورق آکریلیک و ورق      :  معرفی محصولات 
 .های پلی استایرن فعالیت دارد

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
محصولات شرکت در دو دسته ورق های پلی کربنات و ورق های پلی استایرن قرار می گیرند. از جمله کاربردهای  

استای پلی  های  این  ورق  تولید  در  که  اهمیت  حائز  نکات  از  باشد.  می  و...  دکوراتیو  وسایل  ها،  لامپ  در  رن 
باشد که در حال حاضر جهت محصولات باید مورد توجه قرار گیرد، عدم مشخص بودن منبع نور از پشت ورق می 

روشنایی و  رفع این مشکل از روش مشجر کردن ورق ها استفاده می شود که موجب ایجاد نوقاصی در میزان  
که وظیفه پخش نور عبوری از ورق را برعهده   Diffuser همچنین ظاهر ورق ها ایجاد می کند. لذا شرکت به مواد

 دارند جهت رفع مشکل موجود نیازمند می باشد. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 طراحی  •
 تحقیقات  •

در اختیار دادن تجهیزات و نمونه مواد و اطلاعات واحد متقاضی با      برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه: 
فناور می نماید و در صورت رفع این مشکل، حاضر به خرید مواد و یا دانش فنی   مورد نیاز سعی به همکاری با 

 .مربوط به این موضوع می باشد 
 وضعیت بازار: 

 1متقاضی خریدار ماهانه در حدود  اندازه فعلی بازار:  در صورت تولید موادی با کیفیت و کارایی مناسب، شرکت  
 کیلوگرم به صورت پودری خواهد بود.  100تن از این ماده بصورت گرانول شده و یا در حدود 

 سهم بنگاه در بازار هدف:  
واحد بزرگ (  و نیاز   6- 5روند رشد بازار: با توجه به تعدد واحدهای تولیدی این نوع محصولات در سطح کشور )

 .رفع این چالش، بازار مناسبی در این زمینه وجود دارد اکثر واحدها در جهت
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی   •
 توجیه فناوری درخواستی: 

تاثیر بر فروش: با توجه به بهبود کیفیت محصولات و افزایش رضایت مشتریان، تاثیر مثبتی بر روی فروش  شرکت  
 .دارد

 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •
 



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 یزد

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای خلیلی 

 نام مشاور استانی: 
راهکار تجارت پویا 

 سورنا

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

194636 
 اصلاح فرآیند بو دادن کنجد   عنوان نیاز: 

خوشه محصولات کنجدی در زمینه تامین مواد اولیه، توسعه بازار و ارائه شرکت به عنوان        معرفی محصولات:
 .خدمات به واحدهای صنعتی تولید محصولات کنجدی فعالیت دارد

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
در حال حاضر فرآیند بو دادن کنجد به صورت سنتی و حرارت دهی توسط آتش انجام می گیرد و علاوه بر زمان بر 

پروسه بو دادن، باعث مصرف زیاد انرژی گاز می شود. همچنین به دلیل نبود سیستم و مکانیزم مشخص    بودن
موجب عدم امکان استاندارد سازی فرآیند از نظر دما و زمان می گردد و کیفیت کار در روش فعلی وابستگی  

 زیادی به تخصص و مهارت نیروی انسانی این بخش دارد. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 طراحی  •
 تحقیقات  •

در صورتیکه که شخص یا شرکتی بتواند این مشکل را مرتفع سازد،   برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:  
شرکت تأمین و توسعه خوشه محصولات کنجدی حاضر است سرمایه گذاری لازم جهت ساخت نمونه دستگاه  

 و تجاری سازی را انجام داده و صاحب ایده را در مالکیت فکری و سود فروش دستگاه شریک کند. 
 وضعیت بازار: 

بازار:   فعلی  حدود    اندازه  در  حاضر  حال  داردکه   500در  وجود  یزد  استان  در  کنجدی  محصولات  تولیدی  واحد 
تن می باشد. تمامی این واحدها با این مشکل مواجه    3100متوسط حجم کنجد مصرفی ماهیانه آنها در حدود  

 بوده و در صورت رفع این مشکل بازار مناسبی برای آن وجود خواهد داشت. 
 هم بنگاه در بازار هدف:  س

روند رشد بازار: با توجه به اینکه این مشکل در تمام واحدهای سنتی تولیدی محصولات کنجدی وجود دارد و  
مشکلات زیادی را از نظر مصرف انرژی و کیفیت محصول خروجی فرآیند بوجود آورده است لذا تمایل به جذب  

 این فناوری بالا می باشد. 
 روش جذب فناوری: 

 سرمایه گذاری مشترک •
 خدمات فنی و مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: با توجه به بهبود کیفیت محصولات و همچنین افزایش سرعت تولید، تاثیر مثبتی بر روی فروش   

 .شرکت دارد
 

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •
 افزایش ظرفیت و راندمان   •

 



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 یزد

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای خلیلی 

 نام مشاور استانی: 
راهکار تجارت پویا 

 سورنا

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

195536 
 نفره مکانیزه سازی بسته بندی حلوا ارده تک    عنوان نیاز: 

ارائه         معرفی محصولات: بازار و  توسعه  تامین مواد اولیه،  کنجدی در زمینه  بعنوان خوشه محصولات  شرکت 
 .خدمات به واحدهای صنعتی تولید محصولات کنجدی فعالیت دارد

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
حلوا ارده )خمیری و نیمه جامد بودن آن(  در حال حاضر فرآیند بسته بندی حلوا ارده به دلیل به دلیل بافت خاص 

و تفاوت آن با سایر محصولات مانند حلوا شکری و... در حجم های کوچک امکان پذیر نمی باشد. در حال حاضر  
به   نیز  دستگاه  که این  است  نموده  بندی  بسته  دستگاه  اختراع  ثبت  و  تولید  به  اقدام  داخلی  شرکت  یک  نیز 

گرمی انجام می دهد. باتوجه به وجود تقاضای    250ا ارده را در حجم های بالاتر از  دلایل ذکر شده بسته بندی حلو
مناسب جهت ارائه حلوا ارده های تک نفره برای سازمان های نظامی، هتل ها و... نیاز به ساخت دستگاهی جهت  

 گرمی می باشد.  100-50بسته بندی در حجم های 
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 طراحی  •
 قیقات تح •

در صورتیکه که شخص یا شرکتی بتواند این مشکل را مرتفع سازد،         برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
شرکت تأمین و توسعه خوشه محصولات کنجدی حاضر است سرمایه گذاری لازم جهت ساخت نمونه دستگاه  

 سود فروش دستگاه شریک کند. و تجاری سازی را انجام داده و صاحب ایده را در مالکیت فکری و 
 وضعیت بازار: 

تن در    6000واحد تولیدی حلوا ارده با میزان تولید سالانه در حدود    250اندازه فعلی بازار: در حال حاضر در حدود  
استان یزد وجود دارد که همگی با این مشکل مواجه می باشند و در صورت رفع این مشکل بازار مناسبی برای آن  

 داشت. وجود خواهد 

 سهم بنگاه در بازار هدف:  
روند رشد بازار: با توجه به اینکه این مشکل در تمام واحدهای تولیدی حلواارده وجود دارد و وجود این مشکل  
به جذب این فناوری و رفع   تمایل بالایی  تقاضای محصول تک نفره شده است، لذا  بازار و  موجب از دست دادن 

 مشکل وجود دارد.
 ری: روش جذب فناو

 سرمایه گذاری مشترک  •
 خدمات فنی و مهندسی   •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: با توجه به امکان ورود به بازارهای جدید، در نتیجه تاثیر مثبتی بر روی فروش  شرکت دارد

نفره   تک  های  حلواارده  ارائه  جهت  مناسب  تقاضای  وجود  به  باتوجه  بازار:  گشایش  بر  های  تاثیر  سازمان  برای 
 نظامی، هتل ها و... در صورت ساخت دستگاه امکان ورود به بازارهای جدید وجود دارد.

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 یزد

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای خلیلی 

 نام مشاور استانی: 
راهکار تجارت پویا 

 سورنا

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

195541 
 ارائه روش جدید جهت استحصال روغن از ارده   عنوان نیاز: 

محصولات: ارائه       معرفی  و  بازار  توسعه  اولیه،  مواد  تامین  زمینه  در  کنجدی  محصولات  خوشه  بعنوان  شرکت 
 .خدمات به واحدهای صنعتی تولید محصولات کنجدی فعالیت دارد

 مشکل/ مساله/ چالش فناوری:شرح 
در روش سنتی تولید روغن ارده با اضافه کردن آب به ارده و هم زدن آن روغن و کنجاله )بافت پروتئینی ارده( از 

این روش با توجه به استفاده از آب، روشی    .یکدیگر جدا می شوند ولی در مورد این روش چند اشکال وجود دارد
ا از یک سو حضور آب در فرایند جداسازی موجب فساد بسیار سریع کنجاله ارده شده  بهینه ای به نظر نمی رسد. زیر 

از   باشد.  بالا، جهت مصارف انسانی مناسب نمی  به همین دلیل کنجاله حاصل علی رغم داشتن ارزش غذایی  و 
اری روغن  سوی دیگر آب موجود در روغن استحصال شده بر روند افزایش پراکسید بسیار اثر گذار بوده و ماندگ

را کاهش می دهد. همچنین روش فشردن جهت خارج کردن روغن از ارده که در حال حاضر استفاده می شود،  
 بهره ور نبوده و مقداری از روغن داخل کنجاله باقی می ماند.

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •
 تحقیقات  •

بنگاه: مالی  تامین  و  گذاری  سرمایه  خوشه  در      برنامه  توسعه  و  تأمین  شرکت  نیاز،  این  رفع  که  صورتیکه 
محصولات کنجدی حاضر است سرمایه گذاری لازم جهت ساخت نمونه دستگاه را انجام داده و صاحب ایده را  

 در مالکیت فکری و سود فروش دستگاه شریک کند. 
 وضعیت بازار: 

واحد تولیدی ارده در استان یزد اقدام به روغن کشی می   539درصد از    80اندازه فعلی بازار: در حال حاضر بیش از
کنند که همه آن ها با این مشکل مواجه بوده و در صورت رفع این مشکل با توجه به افزایش کیفیت و سلامت  
محصول نهایی و همچنین ایجاد ارزش افزوده از محل فروش کنجاله ارده، بازار مناسبی برای آن وجود خواهد  

 داشت.
 اه در بازار هدف:  سهم بنگ

با توجه به اینکه این مشکل در تمام واحدهای تولیدی روغن ارده از کنجد وجود دارد و موجب   روند رشد بازار:  
هدر رفت بخشی از منابع و نیز کاهش کیفیت محصول نهایی می شود، لذا تمایل بالایی به جذب این فناوری و 

 رفع مشکل وجود دارد. 
 روش جذب فناوری: 

 ایه گذاری مشترک سرم •
 خدمات فنی و مهندسی   •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: با توجه به بهبود کیفیت محصولات، تاثیر مثبتی بر روی فروش  شرکت دارد 

ارتقای کیفیت و   ارائه شود علاوه بر  صورتی که راهکار مناسبی جهت رفع این مشکل  بر گشایش بازار: در  تاثیر 
محصول اصلی، می تواند امکان درآمدزایی و ایجاد ارزش افزوده بیشتر را از طریق فروش کنجاله ارده برای سلامت  

 واحدهای تولیدی در نظر گرفت. 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •
 تولید محصول جدید   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 یزد

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای فلاح 

 نام مشاور استانی: 
راهکار تجارت پویا 

 سورنا

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

315260 
 بهبود روان کنندگی و استحکام فرایند لحیم کاری برنج با سری های جوش هیدروژنی    عنوان نیاز: 

محصولات:  در         معرفی  هیدروژنی  برش  و  های جوش  دستگاه  تولید  زمینه  در  های شرکت  ظرفیت  و  ها  توان 
 .مختلف فعالیت دارد

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
پودر تنه کار برای روانسازی جوشکاری به کار می رود بدین صورت که ابتدا سیم جوش را مقداری حرارت داده  

سپس عملیا بدنه ی سیم بچسبد  به  تا مقداری از گرد  تنه کار می کنیم  ت  سپس داخل ظرفی که حاوی پودر 
جوش   به  و  کند  می  تر  روان  را  جوشکاری  عملیات  سیم  به  شده  چسبیده  گرد  دهیم  می  انجام  را  جوشکاری 
کیفیت می بخشد. در دستگاه تولیدی شرکت نیز در بخش لحیم کاری، در فرایند لحیم کاری فلز برنج، در حال  

امر این  که  گیرد  می  صورت  بازار  در  موجود  های  کار  تنه  از  استفاده  با  مصرفی    حاضر  سوخت  نوع  به  توجه  با 
دستگاه )تجزیه آب به هیدروژن و در ادامه ایجاد شعله( موجب سست بودن جوش می شود. همچنین نوع تنه  
کار مورد استفاده موجب عدم روان کنندگی مناسب و ایجاد تخلخل و ظاهر نامناسب در محصول تولیدی می  

ع )بهبود روان کنندگی و همچنین افزایش استحکام  گردد. لذا شرکت به راهکاری جهت رفع این دو موضو
 .جوش برنج در هنگام لحیم کاری( نیاز دارد

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •
 تحقیقات  •

واحد متقاضی با در اختیار دادن تجهیزات و اطلاعات مورد نیاز سعی        برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه: 
با   پیشنهادی، شرکت متقاضی سرمایه به همکاری  صورت رفع این مشکل و تایید راهکار  و در  فناور می نماید 

 .گذاری، خرید مواد و یا دانش فنی تولید آن را دارد
 وضعیت بازار: 

با سوخت آب فعالیت   تولید دستگاه های جوش  به اینکه شرکت های محدودی در  با توجه  بازار:  اندازه فعلی 
 بازار زیادی پیش روی این فناوری وجود ندارد.  دارند در حال حاضر

 سهم بنگاه در بازار هدف:  
روند رشد بازار: علاوه بر رفع این موضوع در حوزه برنج می توان بر روی تنه کارها و بهبود ویژگی های دستگاه  

قطعات مس، طلا، نقره و   تولید  صنایع  فلزها از جمله جوش در  صنایع و  ... نیز فعالیت  جهت استفاده در سایر 
 نمود.

 روش جذب فناوری: 
 سرمایه گذاری مشترک  •
 خدمات فنی و مهندسی   •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: با توجه به چالش موجود، امکان فروش محصول در برخی از جامعه هدف )حوزه صنعت زیورالات 

بازار شرکت   از  بخشی  صنایع دستی و...( وجود ندارد و  به جذب این  و  بالایی  تمایل  بدون تقاضا مانده است. لذا 
 فناوری وجود دارد.

 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 یزد

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای فلاح 

 نام مشاور استانی: 
راهکار تجارت پویا 

 سورنا

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

294363 
 بهبود روان کنندگی و جذب اکسیدهای فرایند لحیم کاری طلا با سری های جوش هیدروژنی     عنوان نیاز: 

توان ها و ظرفیت های          معرفی محصولات: برش هیدروژنی در  تولید دستگاه های جوش و  شرکت در زمینه 
 .مختلف فعالیت دارد

 مشکل/ مساله/ چالش فناوری:شرح 
در دستگاه جوش تولیدی جهت کاربرد در صنایع طلاسازی، در حال حاضر با استفاده از تنه کار آهن در سیستم  
روان   عدم  دلیل  به  همچنین  شود.  می  شده  کاری  لحیم  طلای  شدن  سیاه  و  اکسید  موجب  گیرد  می  صورت 

و   تخلخل  ایجاد  موجب  استفاده  مورد  کار  تنه  لذا  کنندگی  گردد.  می  تولیدی  طلای  در  نامناسب  ظاهر  ایجاد 
شرکت به راهکاری جهت بهبود روان کنندگی و همچنین رفع مشکل اکسید شدن طلا در هنگام لحیم کاری 

 نیاز دارد. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 طراحی  •
 تحقیقات  •

اختیار دادن تجهیزات و اطلاعات مورد نیاز سعی واحد متقاضی با در        برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
پیشنهادی، شرکت متقاضی سرمایه  صورت رفع این مشکل و تایید راهکار  و در  فناور می نماید  با  به همکاری 

 .گذاری، خرید مواد و یا دانش فنی تولید آن را دارد
 وضعیت بازار: 

با سوخت آب فعالیت   تولید دستگاه های جوش  به اینکه شرکت های محدودی در  با توجه  بازار:  اندازه فعلی 
 دارند در حال حاضر بازار زیادی پیش روی این فناوری وجود ندارد. 

 سهم بنگاه در بازار هدف:  
ا و بهبود ویژگی های دستگاه  روند رشد بازار: علاوه بر رفع این موضوع در حوزه برنج می توان بر روی تنه کاره

جهت استفاده در سایر صنایع و فلزها از جمله جوش در صنایع تولید قطعات مس، برنج، نقره و ... نیز فعالیت  
 نمود.

 روش جذب فناوری: 
 سرمایه گذاری مشترک  •
 خدمات فنی و مهندسی   •

 توجیه فناوری درخواستی: 
فروش بر  به چالش  :  تاثیر  صنعت طلا و جواهر وجود ندارد و  با توجه  موجود، امکان فروش محصول در حوزه 

 .بخشی از بازار شرکت بدون تقاضا مانده است. لذا تمایل بالایی به جذب این فناوری وجود دارد
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 یزد

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای جعفری

 نام مشاور استانی: 
راهکار تجارت پویا 

 سورنا

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

303703 
 ارائه موادی جهت بهبود خاصیت سایلنت در لوله های فاضلابی تک لایه     عنوان نیاز: 

پروپیلن تک لایه و سه لایه و لوله پنج  شرکت در زمینه تولید انواع لوله های و اتصالات پلی         معرفی محصولات:
 .فیت فعالیت داردو لوله و اتصالات فاضلابی پلی پروپیلن پوش PEX/AL/PEX لایه

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
در  توجه  قابل  نکات  از  یکی  گیرند.  می  قرار  فاضلابی  و  بهداشتی  محصولات  دسته  دو  در  شرکت  محصولات 

ویژگی سایلنت بودن لوله ها می باشد. این مشکل در لوله های چند لایه با توجه به تعداد  محصولات فاضلابی  
لایه و جنس متفاوت لایه میانی )آلومینیوم( برطرف شده است اما این مشکل در بخش تولید  محصولات فاضلابی  

از جمله ویژگی هایی    .تک لایه وجود دارد و شرکت نیاز به افزودنی هایی جهت برطرف کردن این مشکل دارد
فرمولاسیون   با  متناسب  باید  که  باشد  می  آن  شرینکیج  خاصیت  باشد  می  نظر  مورد  مواد  این  جهت  که 

 محصولات باشد. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 طراحی  •
 تحقیقات  •

نمونه مواد و اطلاعات  واحد متقاضی با در اختیار دادن تجهیزات و         برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
مورد نیاز سعی به همکاری با فناور می نماید و در صورت رفع این مشکل و تایید مواد، شرکت متقاضی آمادگی  

 .خرید مواد و با دانش فنی تولید آن را دارد
 وضعیت بازار: 

 300متقاضی خرید سالانه در حدود  اندازه فعلی بازار:  در صورت تولید موادی با کیفیت و کارایی مناسب، شرکت  
 تن از این ماده می باشد. 

 سهم بنگاه در بازار هدف:  
روند رشد بازار:  با توجه به تعدد واحدهای تولیدی لوله و اتصالات پلی پروپیلن در سطح کشور و وجود این چالش  

 .جود دارددر بخش تولید لوله های تک لایه در اکثر واحدها، بازار مناسبی در این زمینه و
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی   •
 توجیه فناوری درخواستی: 

تاثیر بر فروش: با توجه به بهبود کیفیت محصولات و افزایش رضایت مشتریان، تاثیر مثبتی بر روی فروش  شرکت  
 دارد.

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 یزد

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای جعفری

 نام مشاور استانی: 
راهکار تجارت پویا 

 سورنا

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

303684 
 P.P ارائه موادی جهت بهبود خواص شکنندگی در لوله های      عنوان نیاز: 

شرکت در زمینه تولید انواع لوله های و اتصالات پلی پروپیلن تک لایه و سه لایه و لوله پنج         معرفی محصولات:
 .فیت فعالیت داردو لوله و اتصالات فاضلابی پلی پروپیلن پوش PEX/AL/PEX لایه

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
گردند که هریک دارای ویژگی های خاص خود می مختلف عرضه میدر چند گرید    P.P  مواددر صنعت پلیمر،  

گرید از  شرکت  بهداشتی  های  لوله  مقاومت  می R باشد.  نظر  از  رده،  این  در  شرکت  تولیدی  محصولات  باشند. 
در  گاها  ولی  دارند  مناسبی  شرایط  خود  به  مربوط  استاندارد  های  تست  در  های  تست  شکنندگی  و  فشاری 

( پایین  شکستی  بخص دماهای  دچار  مناسب  نگهداری  شرایط  عدم  به  توجه  با  و  سال(  سرد  فصول  در  وص 
خواص می بهبود  جهت  موادی  ارائه  به  نیاز  متقاضی  واحد  لذا  دارد.  پی  در  را  مشتریان  نارضایتی  و  گردند 

 شکنندگی ) دارای مقاومت فشاری و تحمل ضربه( محصولات می باشد. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 طراحی  •
 تحقیقات  •

واحد متقاضی با در اختیار دادن تجهیزات و نمونه مواد و اطلاعات       برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
مورد نیاز سعی به همکاری با فناور می نماید و در صورت رفع این مشکل و تایید مواد، شرکت متقاضی آمادگی  

 .را داردخرید مواد و با دانش فنی تولید آن 
 وضعیت بازار: 

 300اندازه فعلی بازار:  در صورت تولید موادی با کیفیت و کارایی مناسب، شرکت متقاضی خرید سالانه در حدود  
 تن از این ماده می باشد. 

 سهم بنگاه در بازار هدف:  
کشور و نیاز اکثر واحدها روند رشد بازار: با توجه به تعدد واحدهای تولیدی لوله و اتصالات پلی پروپیلن در سطح  

 .در جهت رفع این چالش، بازار مناسبی در این زمینه وجود دارد
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی   •
 توجیه فناوری درخواستی: 

تاثیر بر فروش: با توجه به بهبود کیفیت محصولات و افزایش رضایت مشتریان، تاثیر مثبتی بر روی فروش  شرکت  
 .دارد

 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 حسن ایزانلو 

 نام مشاور استانی: 
 محمد خوران 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

296935 
 الکترواستاتیک بهینه سازی کوره پخت رنگ        عنوان نیاز: 

 این بنگاه در زمینه تولید کیت ها و استندهای آموزشی خودرو فعالیت دارد.       : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

رنگ توسط  بنگاه  این  تولیدی  آموزشی  رنگتجهیزات  الکترواستاتیک،  میکاری  حاضر  آمیزی  حال  در  گردد. 

پوشانی  دارای کیفیت مناسبی نبوده، در بعضی نقاط دارای سوختگی می کاری صورت گرفته  رنگ باشد و هم 

شود. این اتفاق با اینکه تاثیری بر عملکرد کلی سیستم  رنگ وجود دارد و در بعضی موارد به سرعت پوسته می

یر گذار است.  ندارد ولی بر روی دیدگاه مشتریان نسبت به تولید محصول با کیفیت توسط این بنگاه تولیدی تاث

با توجه به بررسی خط تولید این مجموعه، علت اصلی این مشکل از کوره پخت رنگ آمیزی الکترواستاتیک آن  

گیرد. علاوه بر آن زمانبر بودن انجام فرایند و تیراژ تولید پایین نیز از معایب آن است. هزینه  مجموعه نشات می

وز بر دیواره( و انتقال حرارت بالای آن یکی دیگر از معایب این  بالای مصرف انرژی این کوره )به علت نداشتن نس

باشد. باید ذکر شود خطاهای بیان شده در مورد مشکلات رنگ، در قطعات بزرگ بیشتر دیده شده  کوره می

نماید. این دو تیکه رنگ کردن به معنی دوبار حرارت  آمیزی میاست که این مجموعه بصورت دو تیکه آن را رنگ 

 آورد.دوبرابر شدن هزینه و ... است که راندمان را پایین می دادن، 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

بنگاه: مالی  تامین  و  گذاری  سرمایه  مساله،           برنامه  شرح  قسمت  در  شده  ذکر  تولید  مشکلات  به  توجه  با 
 تامین مالی برای رفع این مشکل توسط مالک بنگاه تولیدی صورت می پذیرد.  

 
 وضعیت بازار: 

 عدد استندهای متفاوت 1000اندازه فعلی بازار: حداقل نیاز سالانه کشور 
 درصد  10سهم بنگاه در بازار هدف: حدود 

 تقاضا رو به رشد است  بازار:روند رشد 
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی   •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش:  

می تولید  مشکل  بدون  نهایی  محصولات  شده،  داده  شرح  مشکل  رفع  صورت  مشتریان  در  دیدگاه  و  گردد 
های تولید، بالا رفتن راندمان،  صورت کاهش هزینهنسبت به محصولات این مجموعه مناسب خواهد شد و در  

 تر خواهد شد که بر میزان فروش نیز تاثیر گذار است. قیمت تمام شده محصول نهایی رقابتی 
 تاثیر بر گشایش بازار:  

 گردد.با بالا رفتن توان رقابت شرکت از نظر کیفیت و قیمت، با توجه به نوع محصول باعث فروش بیشتر می
 اتی:   هدف عملی

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 حسن ایزانلو 

 نام مشاور استانی: 
 محمد خوران 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

307300 
 شستشوی قطعات موتور خودروبهبود و بهینه سازی فرایند         عنوان نیاز: 

 
 . این بنگاه در زمینه تولید کیت ها و استندهای آموزشی خودرو فعالیت دارد        معرفی محصولات: 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
این بنگاه تولیدی برای بالا بردن سود خود از قطعات سالم ولی دسته دوم برای بعضی از استندهای آموزشی خود  

گیرد.  سازی صورت میکند. این قطعات دارای ابعاد مختلف بوده و به شیوه سنتی شستشو و آمادهاستفاده می

باشد. یک عدد  سرعت پایین انجام این فرایند به همراه مسائل زیست محیطی از مشکلات بزرگ این مجموعه می

ابعاد مختلف نیست و در عین  دستگاه قطعه شور کوچک نیز مجموعه دارد که جوابگوی تمامی قطعات با  

تکمیلی انجام گیرد. لذا این حال شستشوی درستی انجام نمی بصورت دستی کار  باید  از آن نیز  پس  دهد که 

نحوه پاشش نفت و یا نفت گاز مناسب  سازی تجهیز حاضر برای بهبود عملکرد آن را دارد تا  بنگاه نیاز به بهینه

م فرایند و دوباره کاری و تیراژ پایین، معایب زیست محیطی و مشکلات  علاوه بر حل زمان بر بودن انجا  شود و

( تهویه  فیلتر  دارای  باید  مدنظر  دستگاه  است  ذکر  به  لازم  شود.  برطرف  نیز  پرسنل  جذب سلامتی  فیلترهای 

 ( نیز باشد. غبارهای گازی

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

تامین   گذاری و  سرمایه  بنگاه:برنامه  تولید ذکر شده در قسمت شرح مساله،             مالی  مشکلات  به  توجه  با 
 تامین مالی برای رفع این مشکل توسط مالک بنگاه تولیدی صورت می پذیرد.  

 وضعیت بازار: 
 عدد استندهای متفاوت 1000اندازه فعلی بازار: حداقل نیاز سالانه کشور 

 درصد  10سهم بنگاه در بازار هدف: حدود 
 تقاضا رو به رشد است  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی   •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش:  

تر خواهد شد که  های تولید، بالا رفتن راندمان، قیمت تمام شده محصول نهایی رقابتیدر صورت کاهش هزینه
 تاثیر گذار است. بر میزان فروش نیز  

  تاثیر بر گشایش بازار:
 گردد.با بالا رفتن توان رقابت شرکت از نظر کیفیت و قیمت، با توجه به نوع محصول باعث فروش بیشتر می

 هدف عملیاتی:   
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 حسن ایزانلو 

 استانی: نام مشاور 
 محمد خوران 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

307301 
 بهینه سازی فرایند سند بلاست قطعات خودرو         عنوان نیاز: 

 این بنگاه در زمینه تولید کیت ها و استندهای آموزشی خودرو فعالیت دارد.        : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

توجه شرکترنگ و   باز مورد  از دیر  با  زیبایی  بحث  بوده است. این  فروش محصولات  بردن  بالا  برای  تجاری  های 

اینکه تاثیری بر عملکرد کلی سیستم ندارد ولی بر روی دیدگاه مشتریان نسبت به تولید محصول با کیفیت  

مو تجهیزات آموزشی  تولید  هنگام  در  است.  گذار  تاثیر  تولیدی  بنگاه  این  فهم  توسط  برای  گیربکس،  و  توری 

خورد تا متعلقات داخلی به وضوح دیده و هویدا باشد. این تجهیزات پس از برش برای بهتر شدن  بیشتر، برش می

گردند. یکی از مشکلات بازخورد شده به این بنگاه از سمت مشتریان این بوده که رنگ  ظاهر رنگ آمیزی می

های  گردد. یکی از علتشود و ظاهر نامناسبی ایجاد میکنده می پس از مدتی از روی موتور و پوسته گیربکس

باشد. در کنده شدن رنگ از روی سطوح این قطعات صاف بودن سطح گیربکس و عدم رنگ پذیر بودن آن می

صورت ایجاد خلل و فرج و زبری سطح عمدی، چسبندی رنگ به سطح بیشتر خواهد شد. لذا با توجه به بررسی 

ساخ گرفته  میصورت  پیشنهاد  کند  ایجاد  تعمدی  زبری  بتواند  که  سندبلاست  تجهیزات  از  ت  ضمنا  گردد. 

 گردد.پیشنهادات دیگر نیز استقبال می

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

بنگاه: مالی  تامین  گذاری و  سرمایه  تولید ذکر شده در قسمت شرح مساله،             برنامه  مشکلات  به  توجه  با 
 تامین مالی برای رفع این مشکل توسط مالک بنگاه تولیدی صورت می پذیرد.  

 
 وضعیت بازار: 

 عدد استندهای متفاوت 1000اندازه فعلی بازار: حداقل نیاز سالانه کشور 
 درصد  10سهم بنگاه در بازار هدف: حدود 

 تقاضا رو به رشد است  بازار:روند رشد 
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی   •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: 

می تولید  مشکل  بدون  نهایی  محصولات  شده،  داده  شرح  مشکل  رفع  صورت  مشتریان  در  دیدگاه  و  گردد 

های تولید، بالا رفتن راندمان،  صورت کاهش هزینهنسبت به محصولات این مجموعه مناسب خواهد شد و در  

 تر خواهد شد که بر میزان فروش نیز تاثیر گذار است. قیمت تمام شده محصول نهایی رقابتی 

  تاثیر بر گشایش بازار:
 گردد.بالا رفتن توان رقابت شرکت از نظر کیفیت و قیمت، با توجه به نوع محصول باعث فروش بیشتر می

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 علی عبدالهی 

 نام مشاور استانی: 
 محمد خوران 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

251570 
 بردن دایره ای بودن محصول نهایی کنترل سیستم خنک کاری یکنواخت لوله جهت بالا         عنوان نیاز: 

های پلی اتیلن فشار قوی، آبیاری و فاضلاب، نوار تیپ فعالیت  این شرکت در زمینه تولید لوله   :  معرفی محصولات
 دارد.

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
گردد، در قطر و فشارهای  های آبیاری، آب و فاضلاب و .. استفاده میهای پلی اتیلنی که در کشاوری، سیستملوله

به اینکه دایره توجه  با  تولید می شود.  بنگاه  توسط ایجاد خلا و خنکمختلفی توسط این   ... بودن و  کاری  ای 

ای نیست )یا به حالت بیضی  گیرد، اگر مشکلی در تولید وجود داشته باشد، لوله دقیقا دایرهیکنواخت انجام می

طول از  مقاطعی  در  انحنا  دارای  یا  باشد،    و  استاندارد  در  شده  مشخص  حد  از  بیش  خطا  این  اگر  است(.  کمان 

می  رد  کیفیت  کنترل  واحد  توسط  نهایی  محصول  این  متاسفانه  به  بالایی  محصول هزینه  این  کردن  رد  شود، 

که  آورد. هرچند در بازخورد انجام گرفته از مشتریان، محصولاتی  شرکت وارد مینماید و راندمان تولید را پایین می

کنندگان و پیمانکارن مجری آبیاری ای بودن را دارند ولی در بازه استاندارد است، مورد پسند مصرفعدم دایره

می نیز  مجموعه  این  مشتریان  دادن  دست  از  باعث  عیب  این  و  واحد  نیست  این  مشکلات  از  یکی  لذا   گردد. 

 ل مورد تقاضای این شرکت است. باشد و رفع این مشکها میای بودن لولهتولیدی، کنترل در دایره

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

بنگاه: مالی  تامین  گذاری و  سرمایه  تولید ذکر شده در قسمت شرح مساله،             برنامه  مشکلات  به  توجه  با 
تامین مالی برای رفع این مشکل توسط مالک بنگاه تولیدی صورت می پذیرد. مبلغ با توجه به پیشنهاد و درجه 

 اتوماسیون تجهیز قابل بحث است. 
 وضعیت بازار: 

 اندازه فعلی بازار: حداقل نیاز سالانه کشور  
 سهم بنگاه در بازار هدف:  

 تقاضا رو به رشد است  روند رشد بازار:
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی   •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش:  

محصولات معیوب کمتر شده، راندمان بالاتر می  در صورت رفع مشکل شرح داده شده، میزان تولید بالاتر رفته،  

 گردد.رود و هزینه تولید کمتر خواهد شد، در نتیجه با توجه به تقاضای بازار، میزان فروش نیز بیشتر می

  تاثیر بر گشایش بازار:
ند به  گردد. چرا که بازار نیازمبالا رفتن میزان تولید محصول و کاهش قیمت تمام شده منجربه فروش بیشتر می

واردات و مراودات بین المللی  -این محصول است. با توجه به محصول تولیدی و بازار وسیع آن، اگر شرایط صادرات
 .تسهیل گردد. بازارهای کشورهای دیگر نیز در دسترس است

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 استان: نام 
 خراسان شمالی

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 علی عبدالهی 

 نام مشاور استانی: 
 محمد خوران 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

251589 
 طراحی سیستم اندازه گیر قطر و ضخامت لوله پلی اتیلن در حین فرایند      عنوان نیاز: 

های پلی اتیلن فشار قوی، آبیاری و فاضلاب، نوار تیپ فعالیت  لولهاین شرکت در زمینه تولید          معرفی محصولات:
 دارد.

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
دهی لوله به روش اکستروژن(  با توجه به اینکه تعیین ضخامت و قطر لوله در همان مرحله کالیبراتور )شکل

می خنکصورت  و  خلا  سیستم  در  مشکلی  اگر  کششگیرد  سیستم  یا  و  با    کاری  لوله  باشد،  داشته  وجود 
گردد. اختلاف در قطر و ضخامت طبق استاندارد مقدار مشخصی است. پاس  ضخامت و قطر مدنظر تولید نمی

توان لوله تولید شده نادرست را برای  کند. هرچند میای به مجموعه وارد مینشدن این مقادیر هزینه ناخواسته
صول، مطلوب این مجموعه تولیدی نیست. این بنگاه تولیدی نیاز به تر استفاده نمود. ولی این محگرید پایین

در   تا  نماید  مانیتورینگ  فرایند  حین  در  را  محصول  تولیدی  ضخامت  و  قطر  بتواند  که  دارد  تجهیزاتی  مجموعه 
صورت وجود مشکل )قبل از تولید چند ده متر لوله نادرست(، عیب به سرعت از بین برود و محصول سالم تولید  

های آن در کنار بحث مانیتورینگ  د. رفع بنیادی مشکل اختلاف ضخامت و قطر با تصحیح فرایند و حل علتگرد
 باشد. حین تولید نیز مورد نیاز می

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

با توجه به مشکلات تولید ذکر شده در قسمت شرح مساله، تامین          برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه: 
درجه  و  پیشنهاد  به  توجه  با  مبلغ  پذیرد.  می  صورت  تولیدی  بنگاه  مالک  توسط  مشکل  این  رفع  برای  مالی 

 اتوماسیون تجهیز قابل بحث است. 
 وضعیت بازار: 

 اندازه فعلی بازار: حداقل نیاز سالانه کشور  
 سهم بنگاه در بازار هدف:  

 تقاضا رو به رشد است  روند رشد بازار:
 روش جذب فناوری: 

 خرید تجهیزات  •
 خدمات فنی و مهندسی   •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش:  

مشکل   بدون  نهایی  محصولات  شده،  داده  شرح  مشکل  رفع  صورت  میدر  کاهش  تولید  صورت  در  و  گردد 

تر شده،  های تولید، بالا رفتن راندمان و کاهش قطعات معیوب، قیمت تمام شده محصول نهایی رقابتیهزینه

 گردد.گردد که  با رقابتی کردن قیمت محصول، میزان فروش نیز بیشتر میهزینه نهایی تولیدی کمتر می

  تاثیر بر گشایش بازار:
منج عیب  این  کاهش هزینهرفع  میربه  محصول  تولیدی  میهای  بالا  را  رقابت  توان  و  به گردد  توجه  با  که  برد 

 گردد. کیفیت محصول باعث فروش بیشتر می
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 علی عبدالهی 

 مشاور استانی: نام 
 محمد خوران 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

254877 
 طراحی سیستم حک و شماره انداز           عنوان نیاز: 

های پلی اتیلن فشار قوی، آبیاری و فاضلاب، نوار تیپ فعالیت  این شرکت در زمینه تولید لوله      :  معرفی محصولات 
 دارد.

 فناوری:شرح مشکل/ مساله/ چالش  
مارک دستگاه  بوسیله  است.  آن  روی  بر  لوله  مشخصات  حک  استاندارد  الزامات  از  تولید، یکی  خط  در  زن 

گردد. برای انجام  و نشان اختصاری نام شرکت بر روی آن ثبت می علامت استانداردمشخصات فنی، تاریخ تولید،  

-گردد که در خط تولید در بین لوله و حک کننده فلزی قرار میاین مهم، از کاغذهای مخصوصی استفاده می

با رسیدن سنبه بر روی لوله، با فشار و حرارت موجود، تصویر سنبه بر روی کند و  گیرد، بصورت دورانی چرخش می

شود و طول زیادی از لوله بدون  گردد. در حین فرایند گاهاً این کاغذ پاره میلوله توسط کاغذ بین آنها حک می

می طی  رنگی  شدن  این  حک  بالای  بسیار  مصرف  دیگر  سوی  از  گردد.  خطا  این  متوجه  اپراتور  تا  کاغذ، شود 

باشد. لذا این مجموعه تولیدی  کمبود در بازار و هزینه آن با توجه به وارداتی بودن آن یکی دیگر از مشکلات می

 کاری است که مشکلات ذکر شده در بالا را نداشته باشد. نیازمند به یک سیستم هوشمند برای حک

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

با توجه به مشکلات تولید ذکر شده در قسمت شرح مساله، تامین      تامین مالی بنگاه:برنامه سرمایه گذاری و  
درجه  و  پیشنهاد  به  توجه  با  مبلغ  پذیرد.  می  صورت  تولیدی  بنگاه  مالک  توسط  مشکل  این  رفع  برای  مالی 

 اتوماسیون تجهیز قابل بحث است. 
 وضعیت بازار: 

 اندازه فعلی بازار: حداقل نیاز سالانه کشور  
 سهم بنگاه در بازار هدف:  

 تقاضا رو به رشد است  روند رشد بازار:
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی   •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش:  

 مشتری نیز بر خرید آن تاثیر گذار می باشد. رفع این مشکل تاثیر بر دیدگاه مشتریان دارد و قطعا دید 

  تاثیر بر گشایش بازار:
گردد. مگر در های تولیدی محصول میرفع این عیب تاثیری بر گشایش بازار ندارد بلکه منجربه کاهش هزینه

 حالت رقابتی کردن قیمت محصول 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •

https://fa.parsethylene-kish.com/%d8%a7%d8%b3%d8%aa%d8%a7%d9%86%d8%af%d8%a7%d8%b1%d8%af-14427-%d9%84%d9%88%d9%84%d9%87-%d9%be%d9%84%db%8c-%d8%a7%d8%aa%db%8c%d9%84%d9%86


 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آزاده وهاب زاده 

 نام مشاور استانی: 
 آزاده وهاب زاده 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

91074 
 شیررفع بوی نا مطبوع )پنیر( از پساب گرفته شده از             عنوان نیاز: 

   تولید کننده انواع پنیر های پاستوریزه ، پنیر پیتزا و ..    : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

ارائه ایده در خصوص استفاده از آب سالم و بهداشتی ) با طعم پنیر ( تولید شده در فرایند تولید پنیر جهت تولید  
 محصول جدید  

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 تحقیقات  •

 پذیرد . سرمایه گذاری لازم و تأمین مالی توسط بنگاه صورت می  :برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 

 وضعیت بازار: 
 اندازه فعلی بازار: استان های جنوبی کشور  

 - سهم بنگاه در بازار هدف: 
 روند رشد بازار: رو به افزایش 

 روش جذب فناوری: 
 تحت لیسانس   •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: ایجاد محصول جدید که منجر به سهم بازار بیشتر و همچنین کاهش هزینه های تولید را در بر 

 خواهد داشت  
 تاثیر بر گشایش بازار: در صورت تبلیغات مناسب کالا ، سهم بازار جدید را ایجاد خواهد نمود

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آزاده وهاب زاده 

 نام مشاور استانی: 
 آزاده وهاب زاده 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

162836 
به       :  عنوان نیاز تبدیل  فرایند احتراق دولومیت و  استفاده از ظرفیت انرژی گرمایی و گازهای متصاعد شده در 

 شمش منیزیوم 
  تولید کننده آلفا آلومینیوم  و شمش منیزیم  :معرفی محصولات 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
متصاعد شده در فرآیند تولید محصول جهت ایجاد گلخانه و تولید     co2استفاده از ظرفیت انرژی گرمایی و گاز  

 علوفه دامی  
 سطح فناوری درخواستی :   

 تحقیقات  •
 طراحی  •

سرمایه گذاری توسط کارفرما صورت می پذیرد و همچنین علاقه       برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
 .به سرمایه گذاری مشترک نیز می باشدمند 

 وضعیت بازار: 
 سرمایه گذاری توسط کارفرما صورت می پذیرد و همچنین علاقه مند به سرمایه گذاری مشترک نیز می باشد 

 
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی   •
 سرمایه گذاری مشترک •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 ایجاد محصول جدید می تواند بخش جدید به حوزه فروش اضافه نماید .تاثیر بر فروش:  در صورت 

 تاثیر بر گشایش بازار: می تواند بازار جدید در بخش کشاورزی ایجاد نماید .  
 هدف عملیاتی:   

 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  

 

24 

 

 

 

 

 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آزاده وهاب زاده 

 استانی: نام مشاور 
 آزاده وهاب زاده 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

91034 
 ارائه فرمول تولید آسفالت با استفاده از پودر لاستیک     عنوان نیاز: 

   تولید کننده چیپس لاستیک    : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

 تهیه فرمول شیمیایی آسفالت از پودر لاستیک 

 سطح فناوری درخواستی :   
 تحقیقات  •
 طراحی  •

 سرمایه گذاری لازم و تأمین مالی توسط بنگاه صورت می پذیرد .    برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
 وضعیت بازار: 

 اندازه فعلی بازار:  داخل ایران  
 - سهم بنگاه در بازار هدف: 

 روند رشد بازار: رو به افزایش 
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی   •
 سرمایه گذاری مشترک •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش:  در صورت تهیه فرمول مورد نظر ، بازار جدید در حوزه فروش ایجاد و برنامه ریزی می گردد 

تاثیر بر گشایش بازار:  با توجه به نیاز کشور به آسفالت ، فناوری جدید می تواند در گشایش بازار جدید بسیار مؤثر 
 باشد .   

 هدف عملیاتی:   
   تولید محصول جدید •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آزاده وهاب زاده 

 نام مشاور استانی: 
 آزاده وهاب زاده 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

162844 
 ایجاد فناوری جدید در بخش دستگاه عصاره گیری           عنوان نیاز: 

    گیاهیتولید کننده انواع عرقیات   : معرفی محصولات
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

 ایجاد فناوری جدید در دستگاه عصاره گیری گیاهان جهت اسانس گیری کامل و افزایش راندمان تولید   

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •

بنگاه: مالی  تامین  و  گذاری  سرمایه  یا       برنامه  مشترک  صورت  به  گذاری  سرمایه  به  توجه  با  گذاری  سرمایه 
 جذب سرمایه گذار صورت می پذیرد  

 
 وضعیت بازار: 

 اندازه فعلی بازار:  استان های همجوار  
 - سهم بنگاه در بازار هدف: 

 روند رشد بازار: رو به افزایش 
 روش جذب فناوری: 

 سرمایه گذاری مشترک  •
 مهندسی معکوس  •

 فناوری درخواستی: توجیه 
 تاثیر بر فروش:  افزایش راندمان و کیفیت تولید می تواند در کیفیت محصول نهایی و جذب مشتریان مؤثر باشد .

 تاثیر بر گشایش بازار: در حوزه گشایش بازارهای صادراتی می تواند مؤثر باشد .   
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آزاده وهاب زاده 

 نام مشاور استانی: 
 آزاده وهاب زاده 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

91018 
 تغییر در طعم محصول   -  25کنترل دما در تولید آب پنیر تغلیظ شده با بریکس    عنوان نیاز: 

 تولید کننده قره قوروت و محصولات مرتبط     : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

) جهت  قره قورت در حوضچه های نگهداری  تولید  پنیر مصرفی در  ارائه ایده در خصوص کاهش اسیدیته آب 
 کاهش طعم ترشی محصولات (  

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 تحقیقات  •

 پذیرد . سرمایه گذاری لازم و تأمین مالی توسط بنگاه صورت می    برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
 وضعیت بازار: 

 افغانستان    –اندازه فعلی بازار:  استان های مرکزی ایران 
 روند رشد بازار: رو به افزایش 

 روش جذب فناوری: 
 سرمایه گذاری مشترک •
 تحت لیسانس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: با توجه به ذائقه مناطق مختلف ، می تواند تأثیر بسیار زیادی در فروش محصول داشته باشد   

 تاثیر بر گشایش بازار:  گشایش بازارهای جدید با توجه به طبع و ذائقه مشتریان در سایر مناطق کشور  
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 میثم علی آبادی

 نام مشاور استانی: 
 محمد خوران 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

297889 
  الماس بر روی پایه فلزیتصحیح و بهینه سازی فرایند جوشکاری تکه های سنگ            عنوان نیاز: 

 این شرکت در زمینه تولید افزدونی های بتن، ماله های تلکسوپی و پروانه ای فعالیت دارد.       :  معرفی محصولات
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

نقره  کاری  های برش این شرکت، یکی از مراحل آن لحیمزنی بتن و همچنین تیغههای سنگدر خط تولید لقمه

می  انجام  اینداکشن(  )کویل  القایی  سیستم  یک  توسط  قسمت  دو  هر  دهی  حرارت  است.  آن  بدنه  به  -سنگ 

دهی درستی شود برای محصولات بزرگ این بنگاه حرارتگیرد. کم بودن توان این کویل اینداکشن باعث می

کا باعث  کم  حرارت  بود.  خواهد  نادرست  )جوشکاری(  کاری  لحیم  لذا  نگیرد،  چسبندگی  انجام  قدرت  هش 

شود سنگ در نیروی به مراتب  قطعات به همدیگر و انجام جوشکاری ناقص خواهد شد. این موضوع باعث می

تر و بحرانی تر است، چرا  کمتر از مقدار استاندارد از بدنه جدا شود. این موضوع برای تیغه برش به شدت خطرناک

نیاز  گردد. لذا این بنگاه تولیدی  آسیب به اپراتور میکه چرخش با سرعت خیلی بالا و شکست آن قطعا موجب  

به یک مجموعه کوره و یا کویل القایی )اینداکشن( دارد که دارای توان بالاتری باشه که بتواند قطعات بزرگتر  

 کاری درست انجام گیرد.را به دمای مدنظر برساند و لحیم

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

با توجه به مشکلات تولید ذکر شده در قسمت شرح مساله، تامین      برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:  
  مالی برای رفع این مشکل توسط مالک بنگاه تولیدی صورت می پذیرد.

 وضعیت بازار: 
 عدد است. 100000اندازه فعلی بازار: حداقل نیاز سالانه کشور 

 درصد  5هدف: حدود سهم بنگاه در بازار 
 روند رشد بازار: تقاضا رو به رشد است 

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی   •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: 

تولید می زمان کمتری  صورت رفع مشکل شرح داده شده، محصولات نهایی در  صورت کاهش  در  و در  گردد 

بالا  هزینه تولید،  محصول  های  شده  تمام  قیمت  معیوب،  قطعات  کاهش  و  راندمان  رفتن  بالا  کیفیت،  رفتن 

گردد که با رقابتی کردن قیمت محصول، میزان فروش نیز  تر شده، هزینه نهایی تولیدی کمتر مینهایی رقابتی

 گرددبیشتر می

  تاثیر بر گشایش بازار:
هزینه کاهش  و  محصول  کیفیت  بردن  بالا  آنبا  تولیدی  باعث    های  نتیجه  در  و  رفته  بالاتر  شرکت  رقابت  توان 

 گردد.فروش بیشتر می
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی   •
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 میثم علی آبادی

 نام مشاور استانی: 
 میثم علی آبادی

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

292801 
 بهینه سازی سیستم حک کاری مشخصات محصولات            عنوان نیاز: 

 این شرکت در زمینه تولید افزدونی های بتن، ماله های تلکسوپی و پروانه ای فعالیت دارد.: معرفی محصولات
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

مشخصات محصول و همچنین لوگوی شرکت بر روی قطعات حک میگردد. این امر در در انتهای خط تولید  

سیستم   یک  توسط  است،  بسته  نقش  آن  روی  بر  محصول  مشخصات  و  آرم  که  شابلن  یک  توسط  حاضر  حال 

بر است. از سوی دیگر نیاز به داشتن گیرد. انجام این کار توسط این تجهیزات زمانالکتروشیمیایی صورت می

ها نیز بعد از هر چند بار خراب شده و نیاز  ای مختلف برای تصاویر و اعداد مختلف وجود دارد و این شابلنهشابلن

مسائل مربوط به ایمنی کار با  ها،  مباحث مربوط به تغییر ابعاد تصاویر و نوشتهبه یک شابلن جدید وجود دارد.  

رود. بدلیل تنوع بالای محصولات  ش به شمار میاسید و همچنین عدم کنترل دقیق فرایند از دیگر معایب این رو

های گالوانیزه  و جنس های مختلف این شرکت استفاده از لیزر متداول امکان پذیر نیست. به طور مثال در ورق

نمی  متداول  لیزر  دارد  که  کامپوزیشنی  به  توجه  با  ضدزنگ  فولادهای  در  یا  و  روی  پوشش  وجود  تواند  بدلیل 

برآورده نماید چرا که خوردگی و ذوب ایجاد شده یکنواخت نخواهد بود و تصویر و اعداد های بنگاه را خواسته

به درستی بر روی محصولات ساخته شده از این جنس حک نخواهد شد. لذا این مجموعه برای بالا بردن راندمان 

کر شده در بالا را نیز نداشته  تولیدی خود نیاز به تجهیزاتی دارد تا سرعت و راندمان تولید را بالا ببرد و مشکلات ذ

 باشد. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

با توجه به مشکلات تولید ذکر شده در قسمت شرح مساله، تامین      برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
 مالی برای رفع این مشکل توسط مالک بنگاه تولیدی صورت می پذیرد.  

 وضعیت بازار: 
 عدد  5000اندازه فعلی بازار: حداقل نیاز سالانه کشور 

 درصد  10سهم بنگاه در بازار هدف: حدود 
 تقاضا رو به رشد است  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی   •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش:  

صورت رفع مشکل شرح داده شده،   تولید میدر  زمان کمتری  صورت کاهش  محصولات نهایی در  و در  گردد 
تر شده،  های تولید، بالا رفتن راندمان و کاهش قطعات معیوب، قیمت تمام شده محصول نهایی رقابتیهزینه

 گردد.گردد که  با رقابتی کردن قیمت محصول، میزان فروش نیز بیشتر میهزینه نهایی تولیدی کمتر می

  شایش بازار:تاثیر بر گ
های تولیدی توان رقابت شرکت بالاتر رفته و در نتیجه باعث فروش بیشتر و گشایش بازارهای با کاهش هزینه

 گردد.جدید می
 هدف عملیاتی:   

 افزایش ظرفیت و راندمان    •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 میثم علی آبادی

 استانی: نام مشاور 
 محمد خوران 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

297891 
  طراحی و ساخت تجهیز سوراخکاری همزمان چند سوراخ           عنوان نیاز: 

 این شرکت در زمینه تولید افزدونی های بتن، ماله های تلکسوپی و پروانه ای فعالیت دارد. : معرفی محصولات
 فناوری:شرح مشکل/ مساله/ چالش  

گردد که  های بر روی آن ایجاد میهای مربع الاقاعده تعداد زیادی سوراخدر هنگام انجام فرایند بر روی میله

این سوراخ از  سوار  تعدادی  برای  آن  از  تعدادی  همچنین  پلیت و  صفحه  با  آن  کردن  مونتاژ  و  زدن  پین  برای  های 

ها زیاد است و همچنین بعضی از آنها نیاز به  عداد سوراخگردد. تکردن مجموعه ماله بر روی ماشین استفاده می

گیرد، زمان انجام سوراخ کاری قلاویزکاری نیز دارند. این امر چون توسط یک دستگاه دریل تک هد صورت می

 multiple spindleی )بسیار بالا است. لذا این مجموعه برای بالا بردن راندمان تولیدی خود نیاز به یک مجموعه

drilling mechanism.دارد تا با سوراخکاری همزمان چند سوراخ سرعت و راندمان تولید را بالا ببرد ) 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

با توجه به مباحث بیان شده در قسمت شرح مساله، تامین مالی      برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
 برای رفع این مشکل توسط مالک بنگاه تولیدی صورت می پذیرد.  

 وضعیت بازار: 
 تقاضا رو به رشد است  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی   •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش:  

تولید می زمان کمتری  صورت رفع مشکل شرح داده شده، محصولات نهایی در  صورت کاهش  در  و در  گردد 

تر شده،  های تولید، بالا رفتن راندمان و کاهش قطعات معیوب، قیمت تمام شده محصول نهایی رقابتیهزینه

 گردد.محصول، میزان فروش نیز بیشتر میگردد که  با رقابتی کردن قیمت هزینه نهایی تولیدی کمتر می

  تاثیر بر گشایش بازار:

هزینه کاهش  و  محصول  کیفیت  بردن  بالا  باعث  با  نتیجه  در  و  رفته  بالاتر  شرکت  رقابت  توان  آن  تولیدی  های 

 گردد.فروش بیشتر می

 هدف عملیاتی:   
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  

 

30 

 نام استان: 
 خراسان شمالی

نماینده حاضر در  نام 
 رویداد:

 محسن نوری 

 نام مشاور استانی: 
 محمد خوران 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

221864 
طراحی و ساخت تجهیزات انجام پرچ کاری دورانی )مالشی( جهت کاهش پارگی و خم شدگی پرچ    عنوان نیاز: 

 برف پاک کن خودرو 
محصولات تولید    :  معرفی  زمینه  در  شرکت  وایراین  و  خودرو  فیوزهای  کن،  پاک  برف  چون،  خودرو   قطعات 

 فعالیت دارد. 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

برف پاک کن یکی از قطعات مصرفی خودروها محسوب می گردد که شامل چندین قطعه است که اکثر آنها 

گردند. سپس توسط پرچ کاری به  کاری)قالب برش و خم( از رول ورق خام آهنی تولید می  -بوسیله فرایند پرس

یکدیگر متصل خواهند شد. در این بنگاه از پرس ضربه ای کوچکی برای انجام عملیات پرچ کاری استفاده می  

شود. با توجه به اختلاف ارتفاع میل پرچ های خام و نیز عدم کنترل دقیق کورس حرکتی پرس، با در نظر گرفتن  

در باز گردن لبه پرچ با فشار، لبه پرچ دچار پارگی می شود. گاها    بحث کمانش، پرچ خم می گردد و همچنین

می معیوب  نیز  نهایی  محصول  حتی  پرچکاری  انجام  چون  حین  ثانویه  فرایندهای  محصول،  احیا  برای  گردد. 

تخریب پرچ و پرچکاری مجدد نیاز است که اطمینانی از انجام صحیح پرچکاری مجدد نیز با تجهیزات و امکانات 

وجود ندارد. تولید محصول معیوب، تصحیح و هزینه های آن منجربه کاهش تیراژ، هزینه آفرینی و کم حاضر  

تواند تا حد بسیار بالایی مشکل موجود را  . فرایندهای چون پرچکاری مالشی می بودن راندمان تولید می گردد

 است.  رفع نماید. طراحی سیستمی با روش پرچکاری مالشی برای این محصول مورد نیاز

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

با توجه به مشکلات تولید ذکر شده در قسمت شرح مساله، تامین         برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
 مالی برای رفع این مشکل توسط مالک بنگاه تولیدی صورت می پذیرد.  

 وضعیت بازار: 
 میلیون  12تا  10اندازه فعلی بازار: حداقل نیاز سالانه کشور 

 درصد  3سهم بنگاه در بازار هدف: حدود 
 به رشد است تقاضا رو  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی   •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش:  

شده، میزان تولید بالاتر رفته، محصولات معیوب کمتر شده، راندمان بالاتر می  در صورت رفع مشکل شرح داده  

 گردد.تقاضای بازار، میزان فروش نیز بیشتر میرود و هزینه تولید کمتر خواهد شد، در نتیجه با توجه به 

  تاثیر بر گشایش بازار:
گردد. چرا که بازار نیازمند  بالا رفتن میزان تولید محصول، و کاهش قیمت تمام شده منجربه فروش بیشتر می

ت بین واردات و مراودا-به این محصول است. با توجه به محصول تولیدی و بازار وسیع آن، اگر شرایط صادرات
 . المللی تسهیل گردد. بازارهای کشورهای دیگر نیز در دسترس است

 هدف عملیاتی:   
 افزایش ظرفیت و راندمان    •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان شمالی

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 محسن نوری 

 نام مشاور استانی: 
 محمد خوران 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

232180 
 طراحی و ساخت دستگاه برای خم کاری و مونتاژ فیوز ضربه آهسته تویوتا  عنوان نیاز: 

محصولات وایر    :  معرفی  و  خودرو  فیوزهای  کن،  پاک  برف  چون،  خودرو  قطعات  تولید  زمینه  در  شرکت  این 
 فعالیت دارد. 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
و   پلاستیکی  بدنه  قسمت  دو  دارای  انسانی  فیوز  نیروی  تولید،  فرایند  در  اینکه  به  توجه  با  است.  مس  قسمت 

زند، مشکلات متعددی برای محصول ایجاد بصورت دستی قسمت مس را خم کرده و در بدنه پلاستیکی جا می

-گردد. در هنگام خم کاری به علت خم کاری بیش از حد نیاز و نیز عدم انحنا صحیح، قسمت مس فیوز می می

بع به  شکند.  وارده  نیروی  کنترل  عدم  دلیل  به  که  پلاستیکی  پوسته  در  مس  قسمت  درست  جانخوردن  لاوه، 

باشد، منجر به شکست محصول، خروج قسمت  قطعه و نیز عدم توانایی در تنظیم نیرو در جاخوردن قطعات می

گیرد، جام میگردد. چون تمام این کارها بصورت دستی انمس از پوسته و معیوب شدن بعضی از قطعات می

تکرار پذیری برای تولید وجود ندارد. در ضمن خم شدن ناخواسته در قسمت مس، منجر به تمرکز جریان و قطع  

می فیوز  برای  شده  مشخص  حد  از  با زودتر  که  دارد  تجهیزاتی  ساخت  و  طراحی  به  نیاز  مجموعه  این  گردد. 

رون پوسته پلاستیکی فیوز که در حال حاضر  اتوماتیک کردن فرایند خم کاری قسمت مس و مونتاژ آن در د

را  شکسته  و  قطعات معیوب  برده،  بالا  را  تولید  اتوماسیون  درجه  بتواند  گیرد،  می  انجام  انسانی  نیروی  توسط 

 کاهش دهد و نیز با بالا بردن تیراژ تولید، راندمان را بالا ببرد. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی  •

با توجه به مشکلات تولید ذکر شده در قسمت شرح مساله، تامین          سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:برنامه  
درجه  و  پیشنهاد  به  توجه  با  مبلغ  پذیرد.  می  صورت  تولیدی  بنگاه  مالک  توسط  مشکل  این  رفع  برای  مالی 

 اتوماسیون تجهیز قابل بحث است. 
 وضعیت بازار: 

 میلیون  4حداقل نیاز سالانه کشور اندازه فعلی بازار: 
 درصد  3سهم بنگاه در بازار هدف: حدود 

 تقاضا رو به رشد است  روند رشد بازار:
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی   •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش:  

محصولات معیوب کمتر شده، راندمان بالاتر می  در صورت رفع مشکل شرح داده شده، میزان تولید بالاتر رفته،  
 گردد.رود و هزینه تولید کمتر خواهد شد، در نتیجه با توجه به تقاضای بازار، میزان فروش نیز بیشتر می

  تاثیر بر گشایش بازار:
مند  گردد. چرا که بازار نیاز بالا رفتن میزان تولید محصول، و کاهش قیمت تمام شده منجربه فروش بیشتر می

واردات و مراودات بین -به این محصول است. با توجه به محصول تولیدی و بازار وسیع آن، اگر شرایط صادرات
 . المللی تسهیل گردد. بازارهای کشورهای دیگر نیز در دسترس است

 هدف عملیاتی:   
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
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32 

 

 

 نام استان: 
 لرستان 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آزاده دولت شاه 

 نام مشاور استانی: 
 آزاده دولت شاه 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

299123 
فرمولاسیون تولید اسپری های تنفس ضد آسم و بیماریهای ریوی و التهابی با استفاده از عصاره بره             عنوان نیاز: 

 موم
 عسل و فراورده های زنبور عسل    : معرفی محصولات 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
 دانش فنی تولید اسپری های تنفس ضد آسم با استفاده از عصاره بره موم ) فرآورده های زنبورعسل( 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 تحقیقات  •

   ریال   500.000.000هزینه خرید فرمولاسیون و تولید نمونه اولیه تا سقف        برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
تولیدکننده محصولات   ) از طریق استفاده از ظرفیت خالی واحدهای  انبوه از طریق تولید مشترک  تولید  جهت 

 ( دارویی/ گیاهان دارویی
 وضعیت بازار: 

درصد از    9درصد از جمعیت کودکان و    11مبتلا هستند ، حدود  میلیون نفر در دنیا به آسم    339اندازه فعلی بازار:  
 جمعیت بزرگسالان در ایران به آسم و بیماریهای تنفس مبتلا هستند. 

 سهم بنگاه در بازار هدف: در حال حاضر تولید انبوه صورت نگرفته است. 
های تنفس و از طرفی ترویج گسترده  روند رشد بازار: با افزایش آلودگی هوا و افزایش تعداد افراد مبتلا به بیماری

 2025از داروهای طبیعی بجای شیمیایی ، روند بازار رو به رشد می باشد بطوریکه که پیش بینی می گردد در سال  
 میلین نفر برسد.   400تعداد افراد مبتلا به آسم به  

 روش جذب فناوری: 
 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •

 درخواستی: توجیه فناوری 
تاثیر بر فروش:وضعیت فروش شرکت در حال حاضر در وضعیت مناسبی قرار دارد ، با فرآوری ، ایجاد تنوع و تولید  
محصولات جدید می توان ارزش افزوده بیشتری برای محصولات فعلی ایجاد کرد و فروش بیشتری را متصور شد. 

  
  تاثیر بر گشایش بازار:

ی اروپایی در بازار موجود می باشد ، قطعا با تولید محصولات مشابه ایرانی می  در حال حاضر محصولات شرکتها
 .توان بازار داخلی را در دست گرفت و به کشورهای همجوار نیز صادر نمود

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 لرستان 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آزاده دولت شاه 

 استانی: نام مشاور 
 آزاده دولت شاه 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

290777 
فرمولاسیون کرم ) ژل ( آبرسان ) مرطوب کننده ( دست و صورت و بدن با خاصیت ضد چین و چروک   : عنوان نیاز

 و بر پایه ترکیبات طبیعی عسل و فرآورده های عسل 
 عسل و فراورده های زنبور عسل    : معرفی محصولات 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
کننده ( دست و صورت و بدن با خاصیت ضد چین و چروک و بر پایه فرمولاسیون کرم ) ژل ( آبرسان ) مرطوب  :    

قوی   آبرسانی  قابلیت  با  عسل  های  فرآورده  و  عسل  طبیعی  کنندگی    -ترکیبات  ضد    - جوانسازی    -ترمیم 

  مناسب برای انواع پوست   -ارگانیک و فاقد پارابن -حساسیت و کاهش قرمزی پوست 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 تحقیقات  •

   ریال  500.000.000هزینه خرید فرمولاسیون و تولید نمونه اولیه تا سقف          برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه: 
) از طریق استفاده از ظرفیت خالی  واحدهای تولیدکننده محصولات   جهت تولید انبوه از طریق تولید مشترک 

 آرایشی / بهداشتی( 
 وضعیت بازار: 

را   کشور  جمعیت  از  نیمی  تقریبا  که  هستند  بانوان  محصول  این  اصلی  کنندگان  مصرف  بازار:  فعلی  اندازه 
 تشکیل می دهند 

 سهم بنگاه در بازار هدف: در حال حاضر این فرآورده بصورت سنتی تولید و در مقیاس محدود تولید می شود. 
و طبیعی در لوازم آرایشی بهداشتی رو به افزایش است و  روند رشد بازار:افزایش روند استفاده از ترکیبات ارگانیک 

این در حالی است که توجه عمومی به مباحث زیبایی و محصولات مراقبت از پوست نسبت به سالهای قبل روند  
 رو به رشدی را نشان می دهد. 

 روش جذب فناوری: 
 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش:وضعیت فروش شرکت در حال حاضر در وضعیت مناسبی قرار دارد ، با فرآوری ، ایجاد تنوع و تولید  
محصولات جدید می توان ارزش افزوده بیشتری برای محصولات فعلی ایجاد کرد و فروش بیشتری را متصور شد. 

  
  تاثیر بر گشایش بازار:

هدف اصلی متقاضی در تولید محصول ، حفظ مشتریان فعلی و ترغیب    علیرغم وجود محصولات مشابه در بازار ، 
 .مشتریان جدید برای استفاده از محصولات طبیعی می باشد 

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 لرستان 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آزاده دولت شاه 

 نام مشاور استانی: 
 آزاده دولت شاه 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

325770 
تکنولوژی )فناوری ( هوشمند سازی مزرعه پرورش ماهی با استفاده از سنسورهای هوشمندبا قابلیت    :  عنوان نیاز

 اندازه گیری پارامتر های محیطی و تشخیص راهکار
 تکثیر و پرورش انواع ماهیان سردابی   : معرفی محصولات 

 چالش فناوری:شرح مشکل/ مساله/ 
تکنولوژی ) دانش فنی ( هوشمندسازی مزرعه پرورش ماهی با استفاده از سنسورهای هوشمند با قابلیت اندازه  
از   استفاده  با  آب  محیط  اکولوژیکی  پایش  به  قادر  بطوریکه   : راهکار  تشخیص  و  محیطی  پارامترهای  گیری 

آبزی پروری همراه بوده ، قادر به نظارت دقیق بر حسگرها و تشخیص دقیق طولانی مدت پارامترهای کیفی آب  
هوادهی    12پارامترهای   سیستم  شامل  همچنین  باشد.  کلیدی  تجهیزات  عملکرد  و  محیط  و  آب  کیفیت  گانه 

هوشمند، سیستم غذادهی خودکار و ربات بازرس جهت تشخیص بیماریها و ماهیان مرده بوده ، و با شبیه سازی 
انه، از طریق هوش مصنوعی بتواند اطلاعات انبوه ارائه شده توسط اینترنت اشیا و  تفکر انسان و رفتار هوشمند

کلان داده ها را بیاموزد، مشکلات را تجزیه و تحلیل و قضاوت کند، در نهایت کار تصمیم گیری را تکمیل کند  
 . و به عملکرد دقیق مزرعه ماهی پی ببرد

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی •
 تحقیقات  •

ریال برای   100.000.000   -ریال جهت طراحی و ساخت تجهیزات    5.000.000.000       برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:
  ن مابقی هزینه تجهیزات از طریق تسهیلات لیزینگ محصولات دانش بنیا  - آموزش و خدمات پس از فروش

 وضعیت بازار: 
میلیون تن آبزی در    115کیلوگرم می باشد و سالانه حدود    24میزان مصرف سرانه آبزیان در دنیا    اندازه فعلی بازار:

 دنیا تولید می شود. 
میلیون قطعه    3تن ماهی سردابی و    50در حال حاضر این واحد ظرفیت تولید سالیانه    سهم بنگاه در بازار هدف:

 تکثیر بچه ماهی را دارد.  
ه اینکه مصرف گوشت سفید در کشور در حال افزایش است ؛ صنعت پرورش ماهی بازار  با توجه ب  روند رشد بازار:

رو به رشدی خواهد بود. از طرفی به لحاظ وجود محدوديت هاي مراتع كشور در تأمين نهاده هاي مورد نياز براي 
پرو تأمين  از بهترين راههاي  پروري  توسعه آبزي  فعلي  پروتئين، در شرايط  تئين موردنياز مي توسعه ساير انواع 

 باشد 
 روش جذب فناوری: 

 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
با   قاعدتا  و  باشد  می  توزیع  حال  در  کشور  سراسر  در  حاضر  حال  در  شرکت  کنونی  فروش:محصولات  بر  تاثیر 

  افزایش ظرفیت ، کیفیت و تنوع در محصولات امکان توزیع در بازارهای جدید را نیز فراهم خواهد آورد.  
طرفی   از  و  آبزیان  صنعت  بالای  ظرفیت  به  توجه  بازار:با  گشایش  بر  مصرف تاثیر  جهت  در  مردم  بیشتر  تمایل 

گوشت سفید ؛ تعداد واحدهای پرورش آبزیان در حال گسترش می باشد. با توجه به اینکه استان لرستان قطب  
تولید ماهیان سردابی نیز می باشد با ارتقای کیفیت محصول و کاهش تلفات بمنظور بالابردن سلامت ، میزان  

  وابگوی مشتریان جدید نیز باشد. رشد و افزایش ظرفیت، شرکت می تواند ج
 هدف عملیاتی:   

 افزایش ظرفیت و راندمان   •
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 محمدعلی نوع پرست 
 

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

271192 

 ارتقا پرس گسکت ساز  : عنوان نیاز
ارتقا پرس تولید گسکت به صورتی که دفورمگی نداشته باشد و تولید گسکت با سایز     : معرفی محصولات 

 بزرگ امکان پذیر باشد 
 نام محصول: مبدل حرارتی 

 کاربرد: صنایع نفت و گاز و ... و کلیه صنایعی که به حرارت نیاز دارند.
شرکت به طور کامل انجام می شود. لذا از پتانسیل فناوری  2حرارتی صفحه ای در کشور توسط تولید مبدل 

 بالایی برخوردار است. 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

برای تولید گسکت درواقعا واشرهای با کامپاند لاستیکی و قراردادن آن برای آب بندی بر روی صفحه مبدل ها 
استفاده نمود که بتواند با اعمال فشاری همسان گسکت را تولید نماید. این اعمال فشار متعادل  بایستی از پرسی  

 و شیوه آن در ابعاد بالا نیاز فناوری است.
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
وقفه در تولید انجام    -1رفع مشکل به صورتی انجام شود که      برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:

نیاز به نرم افزارهای خارجی به حداقل   - 3ماه  6مدت زمان رسیدن به برنامه نرم افزاری حداکثر  -2نشود. 
 .کاهش یابد

 سرمایه گذاری توسط شرکت انجام می شود. 
 اندازی مجدد شده است تناسب داشته باشد.   مبلغ سرمایه گذاری با شرایط فعلی واحد که یک واحد تازه راه

 وضعیت بازار: 
اندازه فعلی بازار: بازار مبدل با توجه به تعداد کم تولید کنندگان و حضور گسترده ی شرکت های خارجی در  
داخل ایران ، اندازه ی قابل قبولی داشته و با توجه به سرعت کشیده شدن شرکت ها به استفاده از محصولات  

 داخلی این بازار در حال رشد می باشد. 
درصد سهم بازار را این شرکت تصاحب کرده است تولید مبدل حرارتی صفحه    50سهم بنگاه در بازار هدف: حدود  

 شرکت به طور کامل انجام می شود. لذا از پتانسیل فناوری بالایی برخوردار است. 2ای در کشور توسط 
حوزه بازاری روبه رشدمی باشد و نیاز جامعه به این محصول باعث گسترش بازار می شود روند رشد بازار: بازار در این  

با  برخوردار هستند و  به رقبای خارجی  تری نسبت  پایین  قیمت  بالا و  قبول و  تولیدی از کیفیت مورد  محصولات 
 توجه به گارانتی و پشتیبانی کامل محصول رقابت پذیری بالایی را خواهند داشت. 

 روش جذب فناوری: 
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: محصولات شرکت روز به روز در حال گسترش می باشد و اهمیت رسیدن به تکنولوژی جدید و  
فروش   امر  این  و  است  داشته  بالایی  اهمیت  آن  گسترده  محصولات  بر  منطبق  بالاتر و  محاسبه  و  تحلیل  قدرت 

 ی برد محصول را بالا م
با افزایش توان تکنولوژیکی و بخصوص در صورت رفع نیازهای فناوری مجموعه، و با توجه      تاثیر بر گشایش بازار:

به افزایش اقبال واحدهای خصوصی و دولتی به استفاده از مبدل های حرارتی صفحه ای ، بازار پیش رو گسترده از  
  . پیش خواهد بود.

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 رضا گلستانی شیشوان 

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

271573 
 همدماییارتقای عملکرد کلد باکس اکتیو و کاهش زمان    : عنوان نیاز

     : معرفی محصولات 
 نام محصول: کلدباکس اکتیو

 کاربرد: صنایع انتقال خون 
تجهیزات انتقال خون از اهمیت ایمنی بالایی برخوردارند، این شرکت با سابقه ای خوب در حوزه تامین و تولید  

استاندارد های روز دنیا نموده  تجهیزات انتقال خون همواره در صدد افزایش بهبود محصولات خود و مطابق با 
 است. 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
در کلدباکس های انتقال خون توسط وسائل نقلیه، همدمایی و زمان کاهش دما اهمیت دارد. مساله مطرح  
شده رسیدن به همدمایی در تمام نقاط محفظه می باشد و همچنین زمان کاهش دمای محفظه به دمای مورد  

 کیسه خون می باشد که لازم است در طی کوتاهترین زمان انجام شود.  نیاز برای
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
مبلغ سرمایه گذاری با شرایط فعلی واحد که یک واحد تازه راه           برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه:

توسط شرکت تعیین شده و از منابع داخلی  اندازی مجدد شده است تناسب داشته باشد. شیوه سرمایه گذاری  
  می باشد. 

 وضعیت بازار: 
اندازه فعلی بازار:  بازار تجهیزات انتقال خون با توجه به تعداد کم تولید کنندگان و حضور گسترده ی شرکت  

به   ها  شرکت  جذب  سرعت  به  توجه  با  و  داشته  قبولی  قابل  ی  اندازه   ، ایران  داخل  در  خارجی  از  های  استفاده 
 محصولات داخلی این بازار در حال رشد می باشد 

 درصدی از بازار برای کالاهای مرتبط با تجهیزات خونگیری 20سهم بنگاه در بازار هدف:  سهم 
 روند رشد بازار: بازار با تقاضای زیاد و رشد بالا 

 روش جذب فناوری: 
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 فروش: با توجه به کیفیت بالا و قیمت مناسب محصولات، فروش رو به افزایش خواهد بود تاثیر بر 

تاثیر بر گشایش بازار:  با افزایش توان تکنولوژیکی و بخصوص در صورت رفع نیازهای فناوری مجموعه و با توجه  
  قبولی را دارد.به اهمیت خون و فرآورده ها آن و حفظ و نگهداری در انتقال آن، بازار قابل 

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 وحیدرضا وطن خواه 

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

278056 
    : عنوان نیاز

     : معرفی محصولات 
 ها و روغنهای گیاهی و شربتهانام محصول: عصاره 

 کاربرد: درمانهای طب سنتی 
شرکت تولیدکننده اسانس ها و روغن ها و مواد گیاهی و اسپری های داروی گیاهی است. لذا با توجه به بررسی  

 و رصد بازار در صدد افزایش سبد کالایی با نگاه نوآوری و فناوری در محصولات خود می باشد. 
 ح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:شر 

کننده   اذیت  اطفال  برای  مخصوصا  حشرات  گزش  گرم   فصول  در  مرطوب   و  خشک  گرمسیری،  مناطق  در 
هست. تولید یک عامل جلوگیری از گزش و دافع حشره به شکلی که امکان استفاده در تمام شرایط را داشته  

قبول  قابل  و  خوب  اثرگذاری   ، بالا  ماندگاری  ضمن  و  مواد باشد  یا  و  دارویی  گیاهان  از  بتواند  و  باشد  داشته  ی 
 گیاهی ساخته شده باشد. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
بنگاه مالی  تامین  و  گذاری  سرمایه  و    برنامه  شده  تمام  قیمت  مبنای  بر  ها  طرح  انتخاب  پروپوزال،  دریافت 

عملکرد،   قابلیت  های  تست  انجام  دسترس،  قابل  واگذاری  فرمولاسیون  قرارداد  انعقاد   ، محصو  ارزش  تعیین 
 لیسانس 

مبلغ سرمایه گذاری با شرایط فعلی واحد که خواستار تست بازار و همچنین طی مراحل مجوز می باشد متناسب  
 ساله متناسب باشد.  2شد و واگذاری لیسانس یا سرمایه گذاری مشترک با توجه به طرح تجاری حداقل با

 وضعیت بازار: 
فصل درگیری زیاد با موضوع   2اندازه فعلی بازار: با توجه به مصرفی بودن محصول مورد نظر و در نظر گرفتن  

 قالب توجه بازار و رشد آن امکان پذیر است. گزش حشرات و همچنین گستردگی جغرافیایی آن، اندازه 
گیاهی   محصولات  حوزه  در  سال  چندین  طی  در  شرکت  فعالیت  سابقه  به  توجه  با  هدف:  بازار  در  بنگاه  سهم 

 سهم بازار مناسبی را بین رقبای حوزه خود دارد 
 یک روند رشد بازار: بازار رو به رشد با توجه به استقبال از فرآورده های طبیعی و ارگان

 روش جذب فناوری: 
 تحت لیسانس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: فروش مناسب با توجه به قیمت مناسب و کیفیت خوب محصولات 

امکان   و  دارو  بازار  قدرتمند  پخش  های  شرکت  توسط  دورتر  فاصله  با  شهرهای  در  بازار:پخش  گشایش  بر  تاثیر 
  گشایش بازارهای جدید را فراهم می آورد. صادرات به کشورهای همجوار امکان 

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 کاظم قدریان 

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

89854 
 افزایش کیفیت روغن تصفیه شده    : عنوان نیاز

     : معرفی محصولات 
 انتقال تکنولوژی در حوزه بازیافت روغن ها 

مجموعه دانش بنیان و با تجربه بالا در حوزه تجهیزات تصفیه روغن همراه با نوآوری  ها و اختراعات مختلف می  
 باشد باشد. با توجه به دانش متخصصین و تجهیزات موجود امکان توسعه دانش روز افزون موجود و مهیا می 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
 را برطرف می نماید. APIکیفیت روغن خروجی سیستم تصفیه فیزیکی و شیمیایی استاندارد های 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
جایگاه تکنولوژی مورد نیاز که بخشی از با توجه به بازار محصول کلی که خط تولید تصفیه روغن می باشد و  

این فرآیند را میتواند شامل شود و در طی فرآیند قرار گیرد برنامه سرمایه گذاری مشخص به عنوان بودجه سالانه 
 تحقیق و توسعه در دستور کار قرار می گیرد.

 وضعیت بازار: 
تولیدی در تصفیه روغن و امکان خدمات دهی در این حوزه  اندازه فعلی بازار: بازار گسترده استفاده از محصولات  

 باعث گسترش سهم بازار در صورت افزایش کیفیت بخشی به روغن می شود. 
با   محصولات  با  خوبی  به  تواند  می  نهایی  محصول  در  شده  ایجاد  کیفیت  هدف:افزایش  بازار  در  بنگاه  سهم 

 بالاترین کیفیت ممکن رقابت نماید
 د افزایشی رش  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 تحت لیسانس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش:افزایش کیفیت ایجاد شده در محصول نهایی می تواند به خوبی با محصولات با بالاترین کیفیت  

 ممکن رقابت نماید. 
 افزوده می گردد.تاثیر بر گشایش بازار:افزایش کیفیت موجب توسعه بازار فروش و ایجاد ارزش 

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  

 

39 

 

 

 

 

 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 سعید کرمانی

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

234942 
 دمیارهای هوشمند     : عنوان نیاز

     : محصولات معرفی  
 نام محصول: دمیار

 کاربرد: بهبود شرایط مشکلات تنفس 
شرکت با بهره گیری از مهندسین حاذق به خصوص در طراحی جامدات و تجهیزات پیشرفته، تجربیات موفق و  
با ارزشی در ساخت انواع پروتوتایپ های پزشکی و تجاری سازی ایده های خلاقانه دارد و مرکز شناخته شده ای  

 شرق کشور در پردازش ایده بخصوص در همکاری با هیات علمی می باشد.  در
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

با   بیماران  درمان  بنای  سنگ  و  اساس  شوند  می  ساخته  تنفس  های  اسپری  بصورت  که  استنشاقی  داروهای 
هوای استنشاق شده توسط بیمار  مشکلات تنفس هستند. این اسپری ها حاوی ذرات داروئی هستند که باید در  

معلق شوند. اما در عمل بسیاری از بیماران نحوه استفاده درست از دمیار را نمی توانند بیاموزند یا فراموش می  
پزشک   به  مشکل شده و نمی توانند گزارش درستی از وضعیت درمان  فرایند درمان دچار  کنند و در نتیجه در 

 ستفاده از دستگاه های استنشاقی توسط بیماران می باشد. معالج دهند. مشکل اصلی در نحوه ا
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه

میزان سرمایه مورد نیاز کل پروژه شامل نیروی انسانی، هزینه به روز رسانی دستگاه ها به میزان دویست میلیون  
 شود.تومان برآورد می 

دقیق   واحد  پروژه  مدیریت  ریزی  برنامه  دارد.  تناسب  پروژه  هزینه  میزان  با  شده  گرفته  درنظر  سرمایه  مبلغ 
 باشد.  می

 وضعیت بازار: 
اندازه فعلی بازار: محصولی بدین شکل در کشور تولید نمی شود با توجه به لزوم وجود دستگاهی کاربردی و  

به حجم بیماران مبتلا به مشکلات تنفس و آسم ، حجم بازار بالغ    دارای قابلیت گزارش وضعیت درمان و با توجه
 میلیون ريال برآورد می گردد. 10000بر 

 سهم بنگاه در بازار هدف: سهم مناسب با توجه به نوآورانه بودن محصولات شرکت  
 رشد روزافزون با توجه به تولید داخل و برطرف کردن نیاز واردات محصول  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 تحت لیسانس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: فروش مناسب با کیفیت محصولات بالا و قیمت منطقی 

تاثیر بر گشایش بازار:با توجه به قدرت رقبای شرکت در صورت تولید محصولات انحصاری و نوین توان نفوذ به  
 یابد بازار افزایش می 

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 جواد ظریفیان محقق 

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

89860 
 بهبود کارآیی خوردوی تفریحی ورزشی      : عنوان نیاز

     : معرفی محصولات 
دچار مجموعه   مدتی  اقتصادی  شرایط  علت  به  متاسفانه  که  بوده  صنعتی  واحدهای  جزو  نگین  صنعت  کالا 

تعطیلی شده است و مدتی است که راه ادازی مجدد شده است. پس از این برهه مدیریت و مالک اصلی تمایل به  
تکنو نوسازی  جهت  این  از  اند.  داشته  نوین  های  تکنولوژی  جذب  با  واحد  مجدد  اندازی  ارائه راه  و  لوژی 

تکنولوژیهای جدید در صنعت برایشان از اهمیت بالایی برخوردار است. نوسان قیمت در بازار لوله های فلزی نیز  
 ایشان را به فکر تغییر محصول انداخته است. 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
محصولا  بودن  سود  کم  و  فعلی  محصولات  بودن  یکنواخت  بودن و  قدیمی  موجود  شرکت  مشکل  است.  ت 

تمایل دارد خط تولید محصول جدیدی را راه اندازی نماید. امکان تولید خودروهای باگی نیز در شرکت وجود  
 دارد لیکن تکنولوژی آن موجود نیست. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
که   شود  انجام  صورتی  به  مشکل  نشود.    - 1رفع  انجام  تولید  در  زمان    - 2وقفه  مدت  در  گذاری  سرمایه  هزینه 

 .درصد قیمت تمام شده را افزایش دهد 10ماه و به طور میانگین حداکثر  1حداقل 
 سرمایه گذاری توسط شرکت انجام می شود. 

 وضعیت بازار: 
نفوذ به بازار را داشته اند لذا در صورت رقابت پذیر  اندازه فعلی بازار:  با توجه به اینکه مدیران اصلی واحد قبلا تجربه  

 بودن تکنولوژی امکان رقابت وجود دارد.
سهم بنگاه در بازار هدف:  با توجه به اینکه خودروهای جدید با کاربری مشابه همواره مشتریان مرتبط با خود را  

 یر قیمت خواهد داشت. داشته لذا امکان رقابت پذیری به جهت نوآوری در صورت عدم افزایش چشم گ
 روند رشد بازار:  رشد متوسط و در حال افزایش 

 روش جذب فناوری: 
 تحت لیسانس  •
 سرمایه گذاری مشترک •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش:با توجه به اینکه خودروهای جدید با کاربری مشابه همواره مشتریان مرتبط با خود را داشته لذا  

 پذیری به جهت نوآوری در صورت عدم افزایش چشم گیر قیمت خواهد داشت. امکان رقابت 
تاثیر بر گشایش بازار:در صورت اضافه شدن تکنولوژی جدید از آنجایی که امکانات جدیدی برای مشتری فراهم  

 می شود امکان گشایش بازارهای جدید وجود دارد.
 هدف عملیاتی:   

 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
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 استان: نام 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 محمد علی نوع پرست 

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 تحلیل و محاسبه مبدل       : عنوان نیاز

     : معرفی محصولات 
 تولید مبدل های حرارتی صفحه ای

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
صفحات مبدل های حرارتی نیاز به  محاسبات پیچیده دارد که بایستی منطبق بر نوع مبدل حرارتی صفحه  تحلیل 

باشد. این محاسبات پیچیده بایستی در   به خروجی مورد انتظار  برای رسیدن  با ورودی های اعلامی  ای و مطابق 
 قالب یک نرم افزار محاسبه کننده قرار داشته باشد. 

  :   سطح فناوری درخواستی
 ساخت  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
مدت زمان رسیدن به برنامه نرم افزاری   -2وقفه در تولید انجام نشود.    -1رفع مشکل به صورتی انجام شود که  

 نیاز به نرم افزارهای خارجی به حداقل کاهش یابد.  -3ماه 6حداکثر 
 سرمایه گذاری توسط شرکت انجام می شود. 

 وضعیت بازار: 
اندازه فعلی بازار: بازار مبدل با توجه به تعداد کم تولید کنندگان و حضور گسترده ی شرکت های خارجی در  
داخل ایران، اندازه ی قابل قبولی داشته و با توجه به سرعت جذب  شرکت ها به استفاده از محصولات داخلی این  

 بازار در حال رشد می باشد. 
 درصد سهم بازار را در اختیار دارد   50هدف:  سهم بنگاه در بازار

 روند رشد بازار:  افزایشی 
 روش جذب فناوری: 

 تحت لیسانس  •
 توجیه فناوری درخواستی: 

 تاثیر بر فروش:فروش مناسب و بالا با توجه به رقابتی بودن محصول 
نیازهای فناوری مجموعه و با توجه  تاثیر بر گشایش بازار:با افزایش توان تکنولوژیکی و بخصوص در صورت رفع  

خصوصی و دولتی به استفاده از مبدل های حرارتی صفحه ای، بازار پیش رو گسترده    به افزایش استقبال واحدهای
 از پیش خواهد بود. 

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
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 نام استان: 
 رضوی خراسان 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 جواد آقابیگی 

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

304752 
 دستگاه سورت پیاز زعفران        : عنوان نیاز

 سورت پیاز زعفران    : معرفی محصولات 
 کاربرد: صنایع کشاورزی، بسته بندی 

 فناوری:شرح مشکل/ مساله/ چالش  
ای برخوردار است. زیرا شکل و وزن پیاز با میزان بازدهی آن  اندازه و وزن پیاز زعفران برای کشاورزان از اهمیت ویژه 

گرم است. در نتیجه با استفاده از پیازهای  ۱۳تا  8در ارتباط است. میزان متوسط و مناسب وزن پیاز زعفران بین 
تر شوند بیشتر از زمانی است که پیازهایی درشت سطح زمین کشت می متوسط و ریز مقدار بذرهایی که در واحد

شود. پیاز زعفران در برخی موارد دستی جدا شده و در برخی موارد با گرمی کشت می  ۲۰الی  ۱۵با متوسط وزنی 
دستگاه های که عمل سورت را انجام می دهند اما در حین سایز بندی پیاز، اندازه های پیاز بعضا بزرگ یا  

کوچک جدا می شوند که بر بازدهی کاشت و برداشت آن اثرمی گذارد و این عدم سایزبندی درست پیاز زعفران  
 ضمن کاهش راندمان ممکن است طول مدت زمان استفاده از پیاز را در طی چند سال کاهش دهد. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 طراحی •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
مدت زمان ساخت دستگاه حداکثر  -2وقفه در تولید انجام نشود.  -1رفع مشکل به صورتی انجام شود که 

 ماه 6
 سرمایه گذاری توسط شرکت انجام می شود. 

 وضعیت بازار: 
اندازه فعلی بازار: بازار تولید زعفران در استان خراسان بخصوص با توجه به تعداد زیاد کشاورزان و قطبیت این  

محصول، اندازه ی قابل قبولی داشته و با توجه به افزایش درخواست برای تولید زعفران چه برای صادرات و یا 
 مصرف داخلی، بازار در حال رشد می باشد. 

سهم بنگاه در بازار هدف: بنگاه با اینکه به تازگی شروع به کار کرده است موفقیت ها و پیشرفت های چشم  
 ان و مصولات وابسته و همچنین مذاکراتی جهت صادرات نیز داشته است. گیری در زمینه عرضه زعفر 

روند رشد بازار: با توجه به صادراتی بودن کالا و همچنین استفاده از زعفران در داخل کشور تقاضا برای محصول  
 بالا بوده و بازار با رشد زیاد دارد

 روش جذب فناوری: 
 خرید تجهیزات  •
 درخواستی: توجیه فناوری 

تاثیر بر فروش:با توجه به امکانی که محصول مورد نظر در خصوص افزایش کیفیت پیاز و به تبع آن افزایش  
کیفیت گیاه با ارزش زعفران می نماید، خواستگاه خوبی را خواهد داشت و امکان رقابت در بازار را افزایش می  

 دهد. 
ز زمین های کشاورزی و نیل به سمت کشت زعفران، بازار در حال با افزایش بهره برداری ا  تاثیر بر گشایش بازار:

    رشد تلقی می باشد.
 هدف عملیاتی:   

 افزایش ظرفیت و راندمان  •
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 رضا گلستانی 
 

 نام مشاور استانی: 
 اطهری زهرا 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

271575 

 ارتقای کیفیت دوخت لوله کیسه خون         : عنوان نیاز
 سیلر )دوخت کیسه خون(     : معرفی محصولات 

 کاربرد: صنایع انتقال خون 
تولید  تجهیزات انتقال خون از اهمیت ایمنی بالایی برخوردارند، این شرکت با سابقه ای خوب در حوزه تامین و 

تجهیزات انتقال خون همواره در صدد افزایش بهبود محصولات خود و مطابق با استاندارد های روز دنیا نموده  
 است. 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
در هنگام انتقال خون از طریق کیسه خون ببایستی لوله متصل به کیسه برش و همزمان دوخته شود. این  

دقیق انجام نشود حرارت می تواند موجب آسیب رساندن به خون و یا منعقد کردن  فرآیند برش و دوخت اگر 
 آن شود همچنین ممکن است دوخت به درستی انجام نشده و کیسه بسته نشود. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
مدت زمان رسیدن به هدف حداکثر   -2تولید انجام نشود. وقفه در  -1رفع مشکل به صورتی انجام شود که 

 سرمایه گذاری توسط شرکت انجام می شود. -3ماه 6
 وضعیت بازار: 

اندازه فعلی بازار: بازار تجهیزات انتقال خون با توجه به تعداد کم تولید کنندگان و حضور گسترده ی شرکت  
ته و با توجه به سرعت جذب شرکت ها به استفاده از های خارجی در داخل ایران ، اندازه ی قابل قبولی داش

 محصولات داخلی، این بازار در حال رشد می باشد. 
 درصدی از بازار برای کالاهای مرتبط با تجهیزالت خونگیری 20سهم بنگاه در بازار هدف: سهم 

 روند رشد بازار: بازار با تقاضای زیاد و رشد بالا 
 روش جذب فناوری: 

 خرید تجهیزات  •
 توجیه فناوری درخواستی: 

 تاثیر بر فروش: با توجه به کیفیت بالا و قیمت مناسب محصولات فروش رو به افزایش خواهد بود 
تاثیر بر گشایش بازار:با افزایش توان تکنولوژیکی و بخصوص در صورت رفع نیازهای فناوری مجموعه و با توجه 

 فرآورده ها آن و حفظ و نگهداری در انتقال آن، بازار قابل قبولی را دارد.به اهمیت خون و 
 هدف عملیاتی:   

 تولید محصول جدید  •
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 مهندس امینی 

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

289719 
 کاهش میزان متانول ایجاد شده در حین فرآیند تولید عرقیات و گلاب        : عنوان نیاز

     : معرفی محصولات 
 انواع عرقیات و گلاب 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
با توجه به نوع تهیه عرقیات گیاهی  و فرایند تقطیر،  تولید متانول در پروسه تولید این عرقیات وجود دارد. در  
فرایند عرق گیري بخـش هاي مختلفی از گیاه از قبیل، برگ، گل، میوه، بذر، شاخه و ریشه مورد استفاده قرار می 

باعـث   فرآیند عـرق گیـري  تخمیر سلولز گیاه در  يك ماده گیرد.  تولید متانول یا متیل الکل می شود. متانول 
مسمومیت باعث  كه  است  سمي  بسيار  آليفاتیك  بی الكلي  کشنده  میهای  مقادیر  شماری  طولانی  مصرف  شود. 

می  نیز  آن  میزان  کم  کاهش  برای  راهکاری  به  نیاز  متقاضی  لذا  گردد.  توجهی  قابل  مسمومیت  باعث  تواند 
در مقیاس صنعتی و عملکرد مناسب   ppm 100کنونی به حداکثر    ppm800-1000متانول محصول نهایی از  

تأثیر منفی در میزان   ارائه شده  با این شرایط که راهکار  با هر میزان کیفیت ماده اولیه دارد.  پیشنهادی  راهکار 
 مواد مؤثره و ترکیبات مفید و ماندگاری محصول نداشته و توجیه اقتصادی داشته باشد. 

 ی درخواستی :   سطح فناور
   تحقیقات •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 به پروپوزال ارائه شده و میزان موفقیت پروژه بستگی دارد.

 وضعیت بازار: 
 اندازه فعلی بازار: گلاب و عرقیات در بازار ایران محصول پرفروشی است. 

 سهم بنگاه در بازار هدف: میزان فروش نسبتا خوب است. 
 روند رشد بازار: با توجه به تمایل بیشتر افراد جامعه به تغذیه سالم می تواند بازار هدف گسترده ای را ایجاد نماید. 

 روش جذب فناوری: 
 سرمایه گذاری مشترک •

 توجیه فناوری درخواستی: 
کارخانجات تولید عرقیات  تاثیر بر فروش:با توجه به اینکه متانول عامل سمی در محصول نهایی است و در کلیه  

تاکنون به نتیجه علمی و مؤثری نرسیده اند، در صورت کاهش و حذف متانول از محصول نهایی می تواند توان  
 رقابت پذیری محصولات خود را در بازار افزایش دهد. 

سالم قدم گذاشته  تاثیر بر گشایش بازار: با توجه به اینکه کشورهای پیشرفته جهان در مسیر تولید محصولات  
اند، با توجه به اهمیت کاهش سطح متانول، متقاضی پس از جذب درصد بیشتر بازار داخلی عرقیات می تواند  

 محصول خود را به کشورهای دیگر نیز صادرات کند. 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نماینده حاضر در  نام 
 رویداد:

 سجاد رحمن پور

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

259473 
 مدل ساز سه بعدی اسکنر سه بعدی بدن        : عنوان نیاز

     : معرفی محصولات 
  نام محصول: مدل ساز سه بعدی اسکنر سه بعدی بدن

درمان بیماریها و یا کاربرد در تناسب اندام و متخصصین تغذیه و  کاربرد:تجهیزات پزشکی، در حوزه 
 باشگاههای ورزشی

بنیانی ارتقا پیوسته دانش فنی برای  مجموعه جزو واحدهای دانش بنیان صنعتی بوده که به جهت حفظ دانش 
 ای دارد.آن اهمیت ویژه 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
سکن کامل بدن می باشد. مدلسازی بایستی به صورتی انجام گردد که مساله تولید دستگاه های سه بعدی ا

بتواند  تصاویر چند بعدی از بدن را بر روی هم منطبق نماید.در تصویربرداری توسط دوربین برای ثبت تصاویر  
  3بدن و سپس انطباق آن توسط نرم افزار ها، عمدتا نویز بوجود آمده  و قابلیت تطبیق و همپوشانی دو یا 

 صویر همزمان وجود ندارد وضوح تصاویر الگوریتم های فعلی پایین است که بایستی افزایش داشته باشد. ت
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه

مان  هز ینه سرمایه گذاری در مدت ز  -۲وقفه در تولید انجام نشود.  -۱رفع مشکل به صورتی انجام شود که 
درصد قیمت تمام شده را افزایش دهد. سرمایه گذاری توسط   ۱۰ماه و به طور میانگین حداکثر  ۱حداقل 

 شرکت انجام می شود. 
 وضعیت بازار: 

اندازه فعلی بازار:  با توجه به اینکه مدیران اصلی واحد قبلا تجربه نفوذ به بازار را داشته اند لذا در صورت رقابت  
 پذیر بودن تکنولوژی امکان رقابت وجود دارد. 

سهم بنگاه در بازار هدف:با توجه به اینکه تجهیزات پزشکی خاص همواره مشتریان مرتبط با خود را داشته لذا 
ن رقابت پذیری به جهت نوآوری در صورت عدم افزایش چشم گیر قیمت خواهد داشت. به همین دلیل  امکا

 شرکت می تواند سهم بازار عمده ای راداشته باشد 
روند رشد بازار: با توجه به توجه ویژه به شرکت های دانش بنیان و اقتصاد دانش بنیان ، محصولات این چنینی و  

 . رشدی خواهند داشت بر پایه دانش بازار رو به
 روش جذب فناوری: 

 خرید تجهیزات  •
 خدمات فنی مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش:  شرکت امکان تولید و تامین مواد اولیه حوزه اسکنر سه بعدی را دارد و در رابطه با تجهیزات  

 فروش گسترده را خواهد داشتتکنولوژی جدید نیز روابط خوبی دارد. در نتیجه امکان تولید و 
تاثیر بر گشایش بازار:در صورت اضافه شدن تکنولوژی جدید از آنجایی که امکانات جدیدی برای مشتری 

 فراهم می شود امکان گشایش بازارهای جدید وجود دارد.
 هدف عملیاتی:   

 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 رضا گلستانی 

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

271568 
 ارتقا عملکرد دستگاه دیپ فریزر         : عنوان نیاز

     : معرفی محصولات 
 نام محصول: دیپ فریزر 

 کاربرد: صنایع انتقال خون 
برخوردارند، این شرکت با سابقه ای خوب در حوزه تامین و تولید  تجهیزات انتقال خون از اهمیت ایمنی بالایی 

تجهیزات انتقال خون همواره در صدد افزایش بهبود محصولات خود و مطابق با استاندارد های روز دنیا نموده  
 است. 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
تواند دما تا آن کاهش یابد اهمیت   در فرآیندهای انجماد فرآورده خونی سرعت انجماد و بازه دمایی که می

دارد. مساله اصلی در تولید دیپ فریزر ها افزایش بازه دمایی به سمت دماهای پایین تر می باشد و همچنین  
 مدت زمان رسیدن به دمای مورد نظر نسبتا زیاد است که بایستی کاهش یابد. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •

 :  تامین مالی بنگاهبرنامه سرمایه گذاری و 
مدت زمان رسیدن به هدف حداکثر   -2وقفه در تولید انجام نشود.  -1رفع مشکل به صورتی انجام شود که 

 ماه 6

 مبلغ سرمایه گذاری با شرایط فعلی واحد که یک واحد تازه راه اندازی مجدد شده است تناسب داشته باشد. 

 منابع داخلی می باشد. شیوه سرمایه گذاری توسط شرکت تعیین شده و از 
 وضعیت بازار: 

اندازه فعلی بازار: بازار تجهیزات انتقال خون با توجه به تعداد کم تولید کنندگان و حضور گسترده ی شرکت  
های خارجی در داخل ایران ، اندازه ی قابل قبولی داشته و با توجه به سرعت کشیده شدن شرکت ها به استفاده 

 زار در حال رشد می باشد از محصولات داخلی این با
 درصدی از بازار برای کالاهای مرتبط با تجهیزالت خونگیری 20سهم بنگاه در بازار هدف: سهم 

 روند رشد بازار: بازار با تقاضای زیاد و رشد بالا 
 روش جذب فناوری: 

 خرید تجهیزات  •
 توجیه فناوری درخواستی: 

 قیمت مناسب محصولات فروش رو به افزایش خواهد بود تاثیر بر فروش: با توجه به کیفیت بالا و 
تاثیر بر گشایش بازار:با افزایش توان تکنولوژیکی و بخصوص در صورت رفع نیازهای فناوری مجموعه و با توجه 

 .به اهمیت خون و فرآورده ها آن و حفظ و نگهداری در انتقال آن، بازار قابل قبولی را دارد
 هدف عملیاتی:   

 تولید محصول جدید  •
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 

 نام مشاور استانی: 
موسسه توسعه فناوری  

 و نوآوری شریف 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 پمپ آب سرچاهی     : عنوان نیاز

     : معرفی محصولات 
 محصولات کشاورزی

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
در حال حاضر استفاده از پمپ های شناور درون چاهی جهت مصارف کشاورزی مشکلات عدیده ای از جمله  
خرابی های مکرر و ایجاد نقص در سیستم برق رسانی را داراست که این موارد منجر به هزینه های بسیار بالا 

 لذا نیاز فناورانه با عنوان پمپ آب سرچاهی اعلام می شود.   .شده است
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه

 نیازی ندارند و مبالغ را به صورت نقدی پرداخت خواهند کرد. 

 وضعیت بازار: 
   %1اندازه فعلی بازار: کمتر از 

 % 1هدف: کمتر از سهم بنگاه در بازار 
 %90  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 % 30تاثیر بر فروش: بیش از 

 %30بیش از    تاثیر بر گشایش بازار:
 هدف عملیاتی:   

 افزایش ظرفیت و راندمان   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 

 نام مشاور استانی: 
موسسه توسعه فناوری  

 و نوآوری شریف 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 سیستم تصفیه پساب خروجی از پایانه های ضبط پسته با شاخص های استاندارد     : عنوان نیاز

 پسته  : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

آمده از تصفیه پساب خروجی پایانه های ضبط پسته؛ اختلاف مقادیر غلظت مواد آلاینده با  در نتایج آنالیز بدست 
حد مجاز استاندارد های موجود باعث عدم دفع به روش مناسب شده است، لذا نیاز فناورانه با عنوان سیستم  

 تصفیه پساب خروجی از پایانه های ضبط پسته با شاخص های استاندارد اعلام می گردد.
 طح فناوری درخواستی :   س

 ساخت  •
 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه

 نیازی ندارند و مبالغ را به صورت نقدی پرداخت خواهند کرد. 

 وضعیت بازار: 
   %1اندازه فعلی بازار: کمتر از 

 % 1سهم بنگاه در بازار هدف: کمتر از 
 %90  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 % 30تاثیر بر فروش: بیش از 

 %30بیش از    تاثیر بر گشایش بازار:
 هدف عملیاتی:   

 افزایش ظرفیت و راندمان   •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 وحیدرضا وطن خواه 
 

 مشاور استانی: نام 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

278058 

قطره گوشی روغن زیتون اوزونه جهت پاک سازی جرم گوش و رفع انسداد گوش با استفاده از        : عنوان نیاز
 فناوری نانو حباب

 ها و روغنهای گیاهی و شربتهاعصاره   : معرفی محصولات 
 کاربرد: درمانهای طب سنتی 

شرکت تولیدکننده اسانس ها و روغن ها و مواد گیاهی و اسپری های داروی گیاهی است. لذا با توجه به  
 بررسی و رصد بازار در صدد افزایش سبد کالایی با نگاه نوآوری و فناوری در محصولات خودمی باشد. 

 
 اله/ چالش فناوری:شرح مشکل/ مس

جمع شدن جرم در گوش موجب انسداد و کاهش شنوایی می شود. برای رفع مشکل تجهیزات و داروهایی  
وجود دارد که می تواند در صورت احتیاط نداشتن موجب آسیب به گوش شود و یا به طور کامل جرم گوش را 

 از بین نبرد. 
 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
دریافت پروپوزال، انتخاب طرح ها بر مبنای قیمت تمام شده و فرمولاسیون قابل دسترس ، انجام تست های  

 تعیین ارزش محصول، انعقاد قرارداد واگذاری لیسانس قابلیت عملکرد، 
مبلغ سرمایه گذاری با شرایط فعلی واحد که خواستار تست بازار و همچنین طی مراحل مجوز گردد متناسب 

  ساله متناسب باشد. 2باشد و واگذاری لیسانس یا سرمایه گذاری مشترک با توجه به طرح تجاری حداقل 
 وضعیت بازار: 

اندازه فعلی بازار: با توجه به مصرفی بودن محصول مورد نظر و همچنین گستردگی جغرافیایی آن و انسداد 
 بازار و رشد آن امکان پذیر است. شایع گوش از طریق افزایش جرم گوش، اندازه قالب توجه 

سهم بنگاه در بازار هدف: با توجه به سابقه فعالیت شرکت در طی چندین سال در حوزه محصولات گیاهی  
  سهم بازار مناسبی را بین رقبای حوزه خود دارد

 روند رشد بازار: بازار رو به رشد با توجه به استقبال از فرآورده های طبیعی و ارگانیک 
 روش جذب فناوری: 

 تحت لیسانس  •
 توجیه فناوری درخواستی: 

 تاثیر بر فروش: فروش مناسب با توجه به قیمت مناسب و کیفیت خوب محصولات 
تاثیر بر گشایش بازار:پخش در شهرهای با فاصله دورتر توسط شرکت های پخش قدرتمند بازار دارو و امکان 

 بازارهای جدید را فراهم می آورد. صادرات به کشورهای همجوار امکان گشایش 
 هدف عملیاتی:   

 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 خراسان رضوی 

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 شهرام صدر 
 

 نام مشاور استانی: 
 زهرا اطهری 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

89861 

 خیابانی و پایه های آنهوشمند سازی چراغ های پارکی و        : عنوان نیاز
متقاضی  جزو واحدهای صنعتی بوده که متاسفانه به علت شرایط اقتصادی به مدت یک     : معرفی محصولات 

سال و نیم دچار تعطیلی شده است. پس از این برهه مدیریت و مالک اصلی تمایل به راه اندازی مجدد واحد با  
جهت نوسازی تکنولوژی و ارائه تکنولوژیهای جدید در صنعت  جذب تکنولوژی های نوین داشته اند. از این 

 برایشان از اهمیت بالایی برخوردار است.
 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
 . مشکل موجود قدیمی بودن و یکنواخت بودن تکنولوژی صنایع روشنایی است

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •

 :  بنگاهبرنامه سرمایه گذاری و تامین مالی 
هزینه سرمایه گذاری در مدت مان   -2وقفه در تولید انجام نشود.  -1رفع مشکل به صورتی انجام شود که 

 .درصد قیمت تمام شده را افزایش دهد 10ماه و به طور میانگین حداکثر  1حداقل 
 سرمایه گذاری توسط شرکت انجام می شود. 

 وضعیت بازار: 
اینکه مدیران اصلی واحد قبلا تجربه نفوذ به بازار را داشته اند لذا در صورت رقابت  اندازه فعلی بازار: با توجه به 

 پذیر بودن تکنولوژی امکان رقابت وجود دارد.
سهم بنگاه در بازار هدف:با توجه به اینکه هوشمند سازی همواره مشتریان مرتبط با خود را داشته لذا امکان  

 م افزایش چشم گیر قیمت خواهد داشت. رقابت پذیری به جهت نوآوری در صورت عد
 رشد بالا  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 سایر: روش پیشنهادی خرید تکنولوژی و مشارکت دادن فناور در سود عایدی بنگاه می باشد  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
روشنایی را دارد و در رابطه با تجهیزات  تاثیر بر فروش:شرکت امکان تولید و تامین مواد اولیه حوزه پایه چراغ و 

 تکنولوژی جدید نیز روابط خوبی دارد.
تاثیر بر گشایش بازار:در صورت اضافه شدن تکنولوژی جدید از آنجایی که امکانات جدیدی برای مشتری 

 فراهم می شود امکان گشایش بازارهای جدید وجود دارد.
 هدف عملیاتی:   

 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 خانم صداقت 

 نام مشاور استانی: 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 طراحی و ساخت سیم های دوخت در دستگاه های بسته بندی         : عنوان نیاز

ساز اتوماتیک، دستگیره ساز، استرچ  دستگاه پالتایزر، دوخت و برش پلاستیک، کیسه     : معرفی محصولات 
 پالت، شیرینگ پک 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
سیم های دوخت قطعات وارداتی هستند که در برخی از شرایط و برهه های زمانی قابل وارد کردن نیستند و  

های دوخت ارتباط گرفتن با کشورهای تولید کننده بسیار سخت می شود. همچنین جنس و کیفیت سیم 
بسیار بر روی کارکرد دستگاه های بسته بندی تاثیر گذار است. لذا شرکت متقاضی در نظر دارد با پیدا کردن  
یک تامین کننده داخلی هم در هزینه ها و مشکلات تامین این قطعات بکاهد و هم به تحقیق و توسعه و  

 بهبود کیفیت این سیم ها با کمک فناور بپردازد. 
 رخواستی :   سطح فناوری د

 ساخت  •
 طراحی •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
به دلیل این که این پروژه هزینه بلای تحقیقاتی و یا ساخت و تولید ندارد شرکت متقاضی برای تامین مالی  

 مشکلی ندارد. 
 وضعیت بازار: 

بازار دستگاه های بسته بندی را دارد و در زمینه صادرات اندازه فعلی بازار: شرکت متقاضی سهم قابل توجهی در 
 این دستگاه ها نیز موفق است. 

سهم بنگاه در بازار هدف: تامین و توزیع سیم های دوخت و برش و عرضه دستگاه های جدید با توجه به  
 تحقیق توسعه انجام شده 

هم در قیمت دستگاه صرفه جویی می   روند رشد بازار: با افزایش کیفیت و تامین این قطعات از داخل کشور
شود و هم تامین آن راحت تر می شود. لذا سهم شرکت متقاضی در تامین این قطعه و ارتقا دستگاه های 

 مرتبط در بازار افزایش می یابد. 
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
هزینه ها و چالش های تولید و بهبود کیفیت محصول نهایی و در نتیجه کسب رضایت  تاثیر بر فروش: کاهش 

 مشتریان و افزایش فروش 
تاثیر بر گشایش بازار: اگر دستگاه های جدیدی بر اساس این سیم های برش و دوخت طراحی شود بازار جدید  

 هم برای شرکت متقاضی ایجاد می شود.
 هدف عملیاتی:   

 محصول جدید تولید  •
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 خانم مختاری 

 نام مشاور استانی: 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 وی سی دانش فنی تولید دستکش با روکش پی          : عنوان نیاز

 انواع دستکش های  صنعتی )لاتکس ، فوم ، نیتریل(      : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

در حال حاضر از لاتکس طبیعی و مصنوعی برای پوشش دستکش استفاده می شود. دستکش های لاتکس  
پایینی برخوردار هستند و به دلیل پوسته شدن  تولیدی شرکت در مواجه با مواد نفتی و مشتقات نفت از مقاومت 

و از بین رفتن لایه های رویی دستکش عمر مفید آن ها از چند روز به چند ساعت کاهش می یابد. عدم مقاومت  
پوشش لاتکس دستکش ها در مقابله با مواد نفتی سبب کاهش عمر مفید و کارایی این دستکش ها و در  

ولات از این بازار می شود. همچنین  با توجه به مشکلات موجود برای نتیجه کاهش فروش و حذف این محص
 تهیه مواد اولیه و هزینه بالای مواد اولیه شرکت متقاضی درصدد تولید محصول با روکش پی وی سی است. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
استفاده از مواد افزودنی با قیمت مناسب، دیگر نیاز به استفاده از اولیه گران قیمت جهت ایجاد  گر شرکت با 

 مقاومت در برابر مواد نفتی را نداشته باشد. انتقال فناوری برای این شرکت بسیار به صرفه و قابل توجیه است. 
 وضعیت بازار: 

بازار است و همچنین در حال توسعه بازار صادراتی خود می  اندازه فعلی بازار: شرکت دارای سهم قابل توجهی از 
 باشد. 

سهم بنگاه در بازار هدف: رقابتی شدن محصول و افزایش کیفیت آن باعث رشد سهم شرکت متقاضی از بازار می  
 شود.

روند رشد بازار: محصولات جدید و با کیفیت بباعث رشد بازار فروش شرکت می شود و حتی در بازار صادراتی 
 توانایی رقابت می یابد. 

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: کاهش هزینه ها و چالش های تولید و بهبود کیفیت محصول نهایی و در نتیجه کسب رضایت  

 مشتریان و افزایش فروش 
 باعث گشایش بازار های جدید هم می شود.تاثیر بر گشایش بازار: وجود محصولات جدید 

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 خانم مختاری 

 نام مشاور استانی: 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 دانش فنی تولید دستکش های ضد برش           : عنوان نیاز

 انواع دستکش های  صنعتی )لاتکس ، فوم ، نیتریل(       : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

به دلیل شرایط کاری دستکش های صنعتی نیاز است که خواص مکانیکی آن از قبیل مقاومت در برابر برش و 
تا در بازار رقابتی محصولاتی از این دست امکان حضور داشته باشد. با توجه به پیشرفت  سایش بهبود پیدا کند  

فناوری و وجود نانو مواد جهت بهبود خواص مواد پلیمری می توان با استفاده از افزودنی های مناسب مقاومت  
 دستکش های صنعتی را در برابر برش و اصتحکاک افزایش داد.

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
به دلیل وجود سرمایه گذار خارجی در شرکت، توان مالی شرکت جهت تامین مواد اولیه و تجهیز خط تولید بالا  

 است. 
 وضعیت بازار: 

توسعه بازار صادراتی خود می اندازه فعلی بازار: شرکت دارای سهم قابل توجهی از بازار است و همچنین در حال  
 باشد. 

سهم بنگاه در بازار هدف: رقابتی شدن محصول و افزایش کیفیت آن باعث رشد سهم شرکت متقاضی از بازار می 
 شود.

روند رشد بازار: محصولات جدید و با کیفیت باعث رشد بازار فروش شرکت می شود و حتی در بازار صادراتی توانایی  
 . رقابت می یابد

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید دانش فنی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 تاثیر بر فروش: بهبود کیفیت محصول نهایی و در نتیجه کسب رضایت مشتریان و افزایش فروش

صول  تاثیر بر گشایش بازار: امکان ورود قوی تر به بازار صادراتی ایجاد می شود. تاثیر بر فروش: بهبود کیفیت مح
 نهایی و در نتیجه کسب رضایت مشتریان و افزایش فروش 

 تاثیر بر گشایش بازار: امکان ورود قوی تر به بازار صادراتی ایجاد می شود.
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 زاده خانم صاحب 

 نام مشاور استانی: 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 
339797 

دانش فنی تولید افزودنی های خوراکی دام بر پایه ی نانوذرات جهت ترکیب و افزایش اثربخش آن   : عنوان نیاز
 ها

 مکمل خوراکی و خوراک دام و طیور       : معرفی محصولات 
 فناوری:شرح مشکل/ مساله/ چالش  

امروزه در بازار مکمل های خوراک دام و طیور انواع مختلفی از افزودنی ها موجود است که هر یک خواص 
ویژه ای دارند. آن چه برای یک تولید کننده مهم است رسیدن به اهداف فوق با هزینه ای منطقی و معقول  

ای کمی و یا کیفی تولید کند اما هزینه است. در صورتی که یک افزودنی بتواند افزایشی در یکی از پارامتره
صرف شده برای آن از سود ایجاد شده بیشتر یا حتی مساوی باشد قاعدتاً نمی تواند به طور فراگیر در سبد مصرف  

قرار گیرد. لذا شرکت متقاضی نیازمند تولید محصولی است که به طور همزمان بتواند افزودنی های لازم برای 
وراک آن ها نماید و از هدر رفت این افزودنی ها و هزینه زیاد تهیه آن ها به صورت جداگانه دام و طیور را وارد خ

 جلوگیری می شود. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت  •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
فناوری به روز استفاده شده در با تخمین کسب جایگاه منحصر به فرد از ظرفیت بازار را در سال اول به دلیل  

مکمل های غذایی، فروش محصولات در سال اول هزینه تحقیقات و کسب مجوز های لازم را جبران خواهد  
 کرد.

 وضعیت بازار: 
اندازه فعلی بازار: شرکت دارای سهم قابل توجهی از بازار است و همچنین در حال توسعه بازار صادراتی خود می  

 باشد. 
بنگاه در بازار هدف: رقابتی شدن محصول و تولید محصول جدید باعث رشد سهم شرکت متقاضی از بازار سهم 

 می شود. 
روند رشد بازار: محصولات جدید و با کیفیت باعث رشد بازار فروش شرکت می شود و حتی در بازار صادراتی 

 توانایی رقابت می یابد. 
 روش جذب فناوری: 

 مهندسی خدمات فنی و  •
 خرید دانش فنی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: کاهش هزینه تامین افزودنی های خوراک دام و طیور و تولید محصول سبب کسب رضایت  

 مشتریان و افزایش فروش 
 تاثیر بر گشایش بازار: تولید محصول جدید و رقابتی باعث رشد بازار فروش شرکت متقاضی می شود. 

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 خانم شفیعی 

 نام مشاور استانی: 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

239802 
 رسیدن به گیاهان دابل هاپلویید از طریق کشت بافت جهت تولید بذر صیفی جات:   عنوان نیاز

 کود های شیمیایی و گیاهی و انواع بذر        : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

با توجه به مشکلات و پیچیدگی های فنی و سودآوری فوق العاده بالای تولید بذرهیبرید، دانش تولید بذرهای 
نیاز هیبرید ارقام کشاورزی به ویژه  هیبرید در انحصار  شرکت های خارجی است و لذا در تامین بذر مورد 

درصد بذر سبزی و صیفی جات کشور وارداتی است که   98سبزیجات کاملا وابسته هستیم. در حال حاضر 
میلیون دلار صرف واردات آنها  200میلیون دلار و براساس آمار غیررسمی بالغ بر  90سالانه طبق آمار رسمی حدود 

وارداتی برای شرایط آب و هوایی ایران اصلاح نشده اند و مصرف آب آنها   می شود. علاوه بر ارزبری، بذرهای
 بالاست.

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
حاضر به با توجه به نیاز بازار و امکان ورود به بازار به دلیل کیفیت ایجاد شده و کاهش واردات، شرکت متقاضی 

 سرمایه گذاری است.
 وضعیت بازار: 

اندازه فعلی بازار: شرکت دارای سهم قابل توجهی از بازار است و همچنین در حال توسعه بازار صادراتی خود می  
 باشد. 

سهم بنگاه در بازار هدف: رقابتی شدن محصول و تولید محصول جدید باعث رشد سهم شرکت متقاضی از بازار 
 می شود. 

روند رشد بازار: تولید داخلی بذر ها و بهبود کیفیت بذر با توجه به اقلیم کشورمان سبب رشد بازار و کاهش بازار 
 محصولات وارداتی می شود. 

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید دانش فنی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
و کیفیت بهتر از بذر های وارداتی باعث افزایش فروش  تاثیر بر فروش: تولید بذرهای گیاهی با قیمت پایین تر 

 شرکت می شود. 
 تاثیر بر گشایش بازار: تولید این محصول باعث ورود به بازار داخلی و کسب بازار وارداتی این بذر ها می باشد. 

 هدف عملیاتی:   
 تولید محصول جدید  •
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •
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 استان: نام 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای حبیب الهی

 نام مشاور استانی: 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 دانش فنی افزایش مقاومت لوله های آبیاری پلی اتیلن در برابر ضربه و عوامل محیطی :    عنوان نیاز

 پلی اتیلن انواع لوله های          : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

لوله های آبیاری تولید شده توسط شرکت وقتی در شرایط محیطی قرار می گیرند دچار شکستگی و خوردگی  
می شوند و این باعث کاهش عملکرد لوله ها و نارضایتی مشتریان می شود. جنس لوله های تولیدی پلی اتیلن  

شرکت علاقه مند است که با استفاده از افزودنی های پلیمری بتواند کیفیت و  بوده و تک لایه هستند. 
 مقاومت لوله های پلی اتیلنی تولید شرکت را بالا برده و کارایی آن ها را بهبود بخشد. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
پروژه در صورتی که اثر بخشی آن مشخص باشد و باعث توقف خط تولید نشود از طرف شرکت تامین مالی این  

 متقاضی انجام خواهد شد. 
 وضعیت بازار: 

 اندازه فعلی بازار: شرکت دارای بازار فروش خوبی است. 
متقاضی از  سهم بنگاه در بازار هدف: رقابتی شدن محصول و تولید محصول با کیفیت باعث رشد سهم شرکت 

 بازار می شود.
 روند رشد بازار: شرکت در حال گسترش محصولات و بازار فروش آن هاست. 

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: افزایش کیفیت محصولات و کسب رضایت مشتریان با حفظ بازار رقابتی می تواند باعث رشد  

 محصولات شود. فروش 
 تاثیر بر گشایش بازار:با زار جدیدی را ایجاد نمی کند. 

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای حبیب الهی

 نام مشاور استانی: 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 رفع چالش خورده شدن لوله های آبیاری توسط جوندگان  :    عنوان نیاز

 انواع لوله های پلی اتیلن    : معرفی محصولات 
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

جوندگان خورده  لوله های آبیاری تولید شده توسط شرکت وقتی در شرایط محیطی قرار می گیرند، توسط 
شده و سوراخ می شوند و این باعث ایجاد نارضایتی در مصرف کننده می شود. شرکت متقاضی نیازمند استفاده  

از مواد افزودنی است که خواص لوله های تولیدی را به شکلی تغییر دهد که برای جوندگان جذب کنند  
 نباشد و به راحتی جویده نشود. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت  •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
تامین مالی این پروژه در صورتی که اثر بخشی آن مشخص باشد و باعث توقف خط تولید نشود از طرف شرکت 

 متقاضی انجام خواهد شد. 
 وضعیت بازار: 

 اندازه فعلی بازار: شرکت دارای بازار فروش خوبی است. 
بازار هدف: رقابتی شدن محصول و تولید محصول با کیفیت باعث رشد سهم شرکت متقاضی از  سهم بنگاه در 

 بازار می شود.
 روند رشد بازار: شرکت در حال گسترش محصولات و بازار فروش آن هاست. 

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید دانش فنی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
افزایش کیفیت محصولات و کسب رضایت مشتریان با حفظ بازار رقابتی می تواند باعث رشد  تاثیر بر فروش: 

 فروش محصولات شود. 
 تاثیر بر گشایش بازار:با زار جدیدی را ایجاد نمی کند. 

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای نورالل 

 نام مشاور استانی: 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 Eddyرفع چالش دوسر ندید دستگاه ادی کارنت لوله در فرایندهای قابل بهبود دستگاه  :     عنوان نیاز

Current    
صنایع اتومبیل ،بویلر ، سیلندر ، کمک  لوله های دقیق و لوله های فوق دقیق مورد نیاز در     : معرفی محصولات 

 فنر
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

سانتی متر قابل بررسی   10با توجه به اینکه دوسر محصول )تیوب( به اندازه  Eddy Currentدر تست غیر مخرب 
نمی باشد. ممکن است در هنگام مصرف عیوب باعث ترک خوردگی محصول دردو سرآن شود و نارضایتی  

مشتری را به همراه داشته باشد. شرکت صنعتی متقاضی ارائه راهکردی برای افزایش دید دستگاه تست تا  
 وب می باشد تا تمام قسمت های محصول تست شود و عیوب مشخص گردد. انتهای تی

 سطح فناوری درخواستی :   
 طراحی •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 در صورت برطرف شدن چالش، شرکت متقاضی برای تامین مالی پروزه مشکلی ندارد. 

 وضعیت بازار: 
ماشین سازی و تولید کننده قطعات خودرو داخلی بازار هدف این محصولات  اندازه فعلی بازار: شرکت های  

 هستند 
 سهم بنگاه در بازار هدف:  شرکت دارای سهم بزرگی از بازار محصولات خود می باشد. 

 روند رشد بازار: شرکت در حال گسترش محصولات، ارتقا کیفیت و بازار فروش آن هاست. 
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید دانش فنی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: افزایش کیفیت محصولات و کسب رضایت مشتریان با حفظ بازار رقابتی می تواند باعث رشد  

 فروش محصولات شود. 
 نمی کند. تاثیر بر گشایش بازار: رفع این چالش بازار جدیدی را برای شرکت ایجاد 

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •

 افزایش ظرفیت و راندمان  •
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای نورالل 

 نام مشاور استانی: 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 آنلاین در طول و در دور لولهضخامت سنجی    :      عنوان نیاز

لوله های دقیق و لوله های فوق دقیق مورد نیاز در صنایع اتومبیل ،بویلر ، سیلندر ، کمک        : معرفی محصولات 
 فنر

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
هنگام تولید  شرکت صنعتی،  متقاضی فراهم سازی امکان ضخامت سنجی آنلاین  در طول و دور لوله ها در 

است. با توجه به اینکه طول محصولات شرکت بلند است ، فقط دو سر لوله ها توسط بازرسین کنترل کیفیت  
قابل بررسی هستند، اگر بتوان در زمان تولید ضخامت لوله در طول کل لوله و همچنین قطر خارجی آن اندازه  

 گیری و کنترل شود به بهبود کیفیت محصولات کمک خواهد کرد.
 سطح فناوری درخواستی :   

 طراحی •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 در صورت برطرف شدن چالش، شرکت متقاضی برای تامین مالی پروزه مشکلی ندارد. 

 وضعیت بازار: 
محصولات  اندازه فعلی بازار: شرکت های ماشین سازی و تولید کننده قطعات خودرو داخلی بازار هدف این 

 هستند 
 سهم بنگاه در بازار هدف:  شرکت دارای سهم بزرگی از بازار محصولات خود می باشد. 

 روند رشد بازار: شرکت در حال گسترش محصولات، ارتقا کیفیت و بازار فروش آن هاست. 
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید دانش فنی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
فروش: افزایش کیفیت محصولات و کسب رضایت مشتریان با حفظ بازار رقابتی می تواند باعث رشد  تاثیر بر 

 فروش محصولات شود. 
 تاثیر بر گشایش بازار: رفع این چالش بازار جدیدی را برای شرکت ایجاد نمی کند. 

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •

 راندمان افزایش ظرفیت و  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای نورالل 

 نام مشاور استانی: 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 محاسبه سختی در امتداد لوله به صورت آنلاین   :      عنوان نیاز

مورد نیاز در صنایع اتومبیل ،بویلر ، سیلندر ، کمک لوله های دقیق و لوله های فوق دقیق  معرفی محصولات:
 فنر

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
به دلیل مغایرت عدد سختی در راستای طول تیوب ها نیاز است به صورت آنلاین عدد سختی تیوب ها در راستای  

سختی آنلاین در طول  طول قابل بررسی و خواندن باشد. شرکت صنعتی،  متقاضی فراهم سازی امکان سنجش 
تیوب ها در هنگام تولید است. اگر بتوان در زمان تولید عدد سختی لوله ها را به طور دائم و آنلاین بررسی کرد  

 به بهبود کیفیت محصولات کمک شایانی خواهد کرد. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 طراحی •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 صورت برطرف شدن چالش، شرکت متقاضی برای تامین مالی پروزه مشکلی ندارد. در 

 وضعیت بازار: 
اندازه فعلی بازار: شرکت های ماشین سازی و تولید کننده قطعات خودرو داخلی بازار هدف این محصولات  

 هستند 
 باشد. سهم بنگاه در بازار هدف:  شرکت دارای سهم بزرگی از بازار محصولات خود می 

 روند رشد بازار: شرکت در حال گسترش محصولات، ارتقا کیفیت و بازار فروش آن هاست. 
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید دانش فنی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: افزایش کیفیت محصولات و کسب رضایت مشتریان با حفظ بازار رقابتی می تواند باعث رشد  

 فروش محصولات شود. 
 تاثیر بر گشایش بازار: رفع این چالش بازار جدیدی را برای شرکت ایجاد نمی کند. 

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •

 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آقای نورالل 

 استانی: نام مشاور 
 سمیرا گله داری

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 افزایش سختی سطح پلاگ توپی استوانه ای صیقلی    :      عنوان نیاز

لوله های دقیق و لوله های فوق دقیق مورد نیاز در صنایع اتومبیل ،بویلر ، سیلندر ، کمک    معرفی محصولات:
 فنر

 فناوری:شرح مشکل/ مساله/ چالش  
 ای صیقلی )پلاگ( جهت کشش لوله می باشد که تحت قطعه مورد نظر پلاگ توپی استوانه

می قرار  لوله  داخلی  سطح  با  شدید  میاصطکاک  تنگستن  کاربید  جنس  قرار  گیرد.  لوله  داخل  پلاگ  باشد. 

در   میکند  پیدا  تماس  روانکار  دارای  لوله  داخلی  سطح  با  لوله  کشش  حین  و  اصطکاک  گرفته  تماس  ناحیه 

شود که موجب خط و خراش سطحی پلاگ شده و باعث از بین رفتن سطح پلاگ و خط و خراش شدیدی ایجاد می

-درجه افزایش می   100باشد ولی در حین کشش دما تا حدود  شود. دمای کاری محیط میسطح داخلی لوله می

باشد. روانکار مورد استفاده روغن می می   (ST37های تحت کشش معمولا فولاد کربنی ساده )ابد جنس لولهی

 باشد. 

 . سطح تنگستن کاربید باید ابتدا مقاوم شود و سپس سطح به نحوی پالیش شود تا مثل آیینه باشد

 سطح فناوری درخواستی :   
 تعمیر و نگهداری •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 متقاضی برای تامین مالی پروژه مشکلی ندارد. در صورت برطرف شدن چالش، شرکت 

 وضعیت بازار: 
محصولات  این  هدف  بازار  داخلی  خودرو  قطعات  کننده  تولید  و  سازی  ماشین  های  شرکت  بازار:  فعلی  اندازه 

 هستند 
 سهم بنگاه در بازار هدف:  شرکت دارای سهم بزرگی از بازار محصولات خود می باشد. 

 ال گسترش محصولات، ارتقا کیفیت و بازار فروش آن هاست. روند رشد بازار: شرکت در ح
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی  •
 توجیه فناوری درخواستی: 

رشد   باعث  تواند  می  رقابتی  بازار  حفظ  با  مشتریان  رضایت  کسب  و  محصولات  کیفیت  افزایش  فروش:  بر  تاثیر 
 فروش محصولات شود. 

 این چالش بازار جدیدی را برای شرکت ایجاد نمی کند. تاثیر بر گشایش بازار: رفع 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 محمد شریفی 

 نام مشاور استانی: 
 مجید رشیدی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

299655 
های بسیار بلند با قابلیت تنظیم  طراحی و ساخت دستگاه برش فلزات نرم )آلیاژهای مس( با طول   :       عنوان نیاز

      فشار برش مستقل از سرعت برش
   معرفی محصولات:

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
فورم های مس   تولید  فرآیند  قطعه ریخته گری شد دچار نقص و  در  هوای دم و در مرحله ریخته گری، گاها 

نشتی بوده و قابلیت استفاده را ندارد، در نتیجه می بایست مجدد ذوب و ریخته گری گردد. لیکن به دلیل ابعاد  
گری  ریخته  واحدهای  سایر  )و  متقاضی  واحد  گری  ریخته  کوره  در  استفاده  قابلیت  قطعه،  نامناسب  حجم  و 
مس   )قیمت  ممکن  قیمت  ترین  نازل  با  را  مس  خاص  آلیاز  از  حجم  این  متقاضی  نتیجه  در  ندارد.  را  همکار( 

   ضایعاتی( به صنایع بزرگ تولید کننده شمش های مس به فروش می ساند. 
 :طراحی و ساخت تجهیز مورد نیاز برای برش مکانیزه قطعات مس با قابلیت های زیر

برش   • فشار  تنظیم  های قابلیت  سختی  با  آلیاژهایی  برای  اره(  تیغه  )پرخش  برش  سرعت  از  مستقل 
 گوناگون

تثبیت   • و  نگهداری  امکان  جهت  نامنتظم  و  ناهموار  قطعات  با  مناسب  هایی  المان  و  ساختار  وجود 
 قطعه برروی دستگاه در هنگام برش

  دارای قابلیت کنترل فشار بر تیغه برنده و قطع کن اتوماتیک 

 واستی :   سطح فناوری درخ
 ساخت •
 طراحی •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 انعقاد قرارداد ارائه خدمات پژوهشی، طراحی و ساخت تجهیز با پارامترهای مدنظر متقاضی 

 وضعیت بازار: 
بازار محصولات واحد صنعتی متقاضی، عمدتا صنایع بزرگ فولادسازی و تولید کننده آلیاژهای     اندازه فعلی بازار:

مس می باشند. علاوه بر آن در تمام صنایع نیاز به قطعات از آلیاژهای متنوع مس )فسفر برنز( به وفور وجود دارد.  
متقاضی شرکت  محصولات  تولید  فنی  دانش  شدن  سازی  بومی  به  توجه  با  طرفی  این  از  بازار  اخیر،  سال  چند  در   

 محصولات در آینده با رشد بالایی روبرو خواهد بود. 
 

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش:  پیاده سازی تجهیز فناورانه مورد در خواست متقاضی، به دلیل ایجاد کاهش در بهای تمام شده 

 محصولات، به افزایش توان رقابت پذیری این واحد صنعتی کمک شایانی خواهد نمود. 
شده   تمام  بهای  کاهش  نتیجه  در  و  درخواست  مورد  فناورانه  تجهیز  استقرار  صورت  در  بازار:   گشایش  بر  تاثیر 

 محصولات، متقاضی توان حضور رقابتی تر ر بازارهای جدید داخلی و خارجی را خواهد داشت. 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 شریفی  محمد

 نام مشاور استانی: 
 رشیدی مجید

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

305753 
)افقی( جهت انجام عملیات پیش گرم و جوشکاری درب های درام طراحی و ساخت کوره تابوتی  :    عنوان نیاز

     دریچه ذوب سرباره
   معرفی محصولات:

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
واحد متقاضی در فرآیند تولید دریچه ذوب سرباره در زمان نصب درب های فولادی طرفین دریچه ذوب سرباره از  

استفاده می نماید. بدلیل این قطعه در داخل کوره بصورت عمودی قرار دارد و عملا کوره ای با ساختار عمودی  
فقط یک سمت آن در دسترس است و همچنین به دلیل عدم امکان چرخش قطعه در داخل کوره، متقاضی به 

نی شدن  ناچار عملیات های پیش گرم و جوشکاری را در چند مرحله به انجام می رساند. این موضوع علاوه بر طولا 
زمان فرآیند و نیاز به مصرف انرژی بسیار، بدلیل چند مرحله گرمایش و سرد شدن قطعه، موجب از بین رفتن برخی  

  از ویژگی ها و کیفیت آن می گردد.
تغییر، اصلاح و یا طراحی کوره با ساختار و مکانیزمی که علاوه بر آن که دریچه ذوب سربار در کوره بصورت افقی  

گیرد و فرآیند پیش گرم انجام می پذیرد، طرفین دریچه جهت عملیات جوشکاری از کوره بیرون و در  قرار می  

 دسترس بوده و همچنین امکان چرخش دوار قطعه درون کوره وجود داشده باشد. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت •
 طراحی •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 خدمات طراحی و ساخت با شرکت فناور توانمند و مجرب در زمینه ساخت کورهانعقاد قرارداد 

 وضعیت بازار: 
فولاد   جمله  از  استان،  فولادسازی  بزرگ  صنایع  به  خود  جدید  محصولات  عرضه  در  شرکت  بازار:   فعلی  اندازه 

سهم   افزایش  دنبال  به  و  است  بوده  موفق  بسیار  اصفهان  آهن  ذوب  شرکت  و  اصفهان  وسیله  مبارکه  به  بازار 
 کاهش زمان تولید و تحویل سفارش مشتری و همچنین کاهش قیمت نهایی محصول است. 

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش:  جذب فناوری موردر درخواست، با توجه به ایجاد کاهش در بهای تمام شده و همچنین افزایش  

 موثر خواهد بود. همچنین فروش کیفیت محصول، در افزایش 
شده   تمام  بهای  کاهش  نتیجه  در  و  درخواست  مورد  فناورانه  تجهیز  استقرار  صورت  در  بازار:   گشایش  بر  تاثیر 

 محصولات، متقاضی توان حضور رقابتی تر در بازارهای جدید داخلی و خارجی را خواهد داشت.
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 اصفهان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 مجید رشیدی 

 نام مشاور استانی: 
 رشیدی مجید 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
اتوماتیک کردن کل فرآیند جوشکاری افقی دیواره سیلندرهای مخازن با ورق بسیار نازک از جنس    :      عنوان نیاز

stainless steel       
   معرفی محصولات:

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
بزرگترین واحدهای صنعتی تولید کننده این گونه مخازن در کشور  متقاضی فناوری که یکی از قدیمی ترین و 

بهره بدنبال  آید،  می  حساب  فناورانهبه  تجهیز  از  سیلندرهای گیری  افقی  جوشکاری  فرآیند  بتواند  که  است  ای 
  نازک مخازن را بصورت اتوماتیک و بدون نیاز به حضور و اقدام نیروی متخصص جوشکار، به انجام برساند.   جداره 

افزایش   نوعی  به  و  تولید  زمان  کاهش  جوشکاری،  کیفیت  افزایش  متقاضی  درخواست  و  تصمیم  این  دلیل 
 شد ظرفیت، کاهش هزینه های دوباره کاری،کمبود نیروی متخصص جوشکار و مشکلات نیروی انسانی می با

  6تا    5/ 1خامت ورق  اتوماتیک کردن کل فرآیند جوشکاری افقی )طولی( دیواره سیلندرهای دوار مخازن با ض   -
 stainless steelمتر و از جنس میلی 

 TIG (Tungsten Inert Gas)انجام عملیات جوشکاری به روش جوشکاری  -
 قابلیت جوشکاری و تنظیم پارامترهای مختلف جوشکاری برای ورق های با ضخامت های مختلف  -
کاری سطح جوشکاری شده را حذف و یا به  برداری و پولیش براده انجام جوشکاری با کیفیت جوشی که فرآیند    -

 حداقل برساند 
  جلوگیری از تغییر حالت سطح و نقطه جوشکاری شده بر اثر حرارت ایجاد شده -

 سطح فناوری درخواستی :   
 ساخت •
 طراحی •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
و   طراحی  مطالعاتی،  قرارداد  در  انعقاد  درخواست؛    -1فاز؛    3ساخت  مورد  تجهیز  ساخت  امکان  ارائه   -2بررسی 

 طراحی و ساخت و تولید تجهیز مورد نظر -3راهکارها و طرح های عملیاتی و قابل اجرا و 
 وضعیت بازار: 

ع غذایی، اندازه فعلی بازار:   بدلیل وسعت توانمندی این واحد صنعتی در تولید تجهیزات بسیار زیاد مورد نیاز صنای
حال   در  همچنین  و  بزرگ  بسیار  شرکت  محصولات  بازار  حجم  شیمیایی،  صنایع  و  بهداشتی  و  آرایشی  داروئی، 

 گسترش می باشد. 
جذب   صورت  در  و  است  برخوردار  بهتری  جایگاه  از  خود  رقای  بین  در  اکنون  متقاضی هم  بازار:  واحد  رشد  روند 

 تولید نسبت به رقبا، توان رقابتی خود را افزایش خواهد داد.فناوری درخواستی به دلیل افزایش سرعت  
 روش جذب فناوری: 

 خدمات فنی و مهندسی  •
 خرید تجهیزات  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
فروش   تولید و افزایش ظرفیت تولید موجب  به دلیل افزایش سرعت  فروش:   جذب فناوری درخواستی  بر  تاثیر 

 بیشتر خواهد شد. 
جذب فناوری درخواستی در صورت بهبود کیفیت محصول و کاهش هزینه های تولید،      گشایش بازار:تاثیر بر  

 امکان حضور رقابتی در بازارهای خارجی را فراهم می نماید. 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نماینده حاضر در  نام 
 رویداد:

 محمدرضا خواجه

 نام مشاور استانی: 
 میلاد سلطانی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

276257 
       لایه  5ارائه راهکار فناورانه جهت چسباندن لایه آلمینیوم و مواد پلی اتیلن در تولید لوله  :   عنوان نیاز

 تولید لوله و اتصالات    معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

 باشد( . ارائه راهکار فناورانه در زمینه تولید چسب پلی  پروپلین به آلومینیوم)چسب بصورت گرانول 
چسب گرانول پروپلین یک نوع چسب وارداتی بوده است که به دلیل عدم توانایی صنعتگر در واردات خواهان 
تهیه چسب در داخل کشور بوده تا هم در دسترس تر باشد و هم از هزینه های آن کاسته شود. این چسب تنها 

در واردات،ص نعتگر متقاضی فناوری   توسط کشور کره جنوبی تولید می شود که با توجه به مشکلات موجود
می باشد. به طوریکه با توجه به عدم تولید داخلی چسب موجود، هر فناوری که بتواند این چسب را تولید نماید،  
باشد در  بازار مصرف خوبی دارد مشخصات فنی چسب مورد نظر موجود می  بالای خواهد داشت و  بسیار درآمد 

 استانی ارتباط برقرار نمایید.   صورت تمایل به همکاری با مشاور
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت •
 طراحی •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
نیز  اندازه فعلی بازار: بازار محصولات تولیدی این شرکت بسیار وسیع و گسترده است.هم چنین فناوری مورد نیاز  

 دارای بازار مصرف خوبی خواهد بود. 
 سهم بنگاه در بازار هدف: این واحد تولیدی یکی از واحدهای صنعتی فعال و مهم در این حوزه است. 

با   یابد  می  افزایش  وتولید  یابد  می  کاهش  تولید  های  هزینه  کشور  داخل  در  چسب  تولید  با  بازار:   رشد  روند 
 روبه رو خواهد شد. افزایش تولید قاعدتا بازار با رشد 

 روش جذب فناوری: 
 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: با ایجاد این فناوری هزینه های تولید کاهش یافته و می توان این هزینه صرفه جویی شده را در  

 شود. تولید محصولات استفاده کرد که قاعدتا باعث افزایش فروش می 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 هوشنگ نادرپور 

 نام مشاور استانی: 
 میلاد سلطانی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

199349 
 درجه 70قابلیت تحمل دمای چسب مخصوص چسباندن آینه دندانپزشکی با    :   عنوان نیاز

محصولات: دنداپزشکی        معرفی  های  دندانپزشکی،آینه  بندهای  ،پیش  طبی  پزشکی)ماسک  تجهیزات  انواع 
 و...( 

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
سانتی درجه    70ارائه راهکار فناورانه جهت تولید چسب برای چسباندن آینه دندانپزشکی  با قابلیت تحمل دماي تا  

 گراد 
یکي از محصولات تولیدي این کارخانه آینه هاي دندانپزشکي یک بار مصرف مي باشد که دسته ي این محصول  

سانتي متر با چسب روي این دسته چسبیده می شود در همین   1.5از جنس پلي اتیلن مي باشد و آینه اي به قطر  
درجه سانتی گراد    70که قادر به تحمل دمای بالای    راستا این واحد صنعتی خواستار چسبی مطمئن و قوی می باشد

 ساعت قابل قبول باشد.  48باشد بطوري که نتیجه تست کیفیت بعد از  
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت •
 طراحی •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
توجه به اینکه واحد صنعتی از شناخته شده ترین  ها در این حوزه است بازار بزرگی را در اختیار اندازه فعلی بازار: با  

 دارد و بهبود نیاز فعلی می تواند تاثیر مثبتی در بازار ایجاد کند.
 روش جذب فناوری: 

 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
اطمینان از برطرف کردن مشکل جداشدن آینه ، میتوان عرضه محصول را افزایش داد و به میزان  تاثیر بر فروش: با  

 فروش بالاتری رسید و تضمین کیفیت محصولات ارایه شده نیز رعایت می گردد.
تاثیر بر گشایش بازار: با تولید این چسب می توان میزان ضایعات تولیدی این محصول که تحت دمای بالا باعث  

دن آینه شده است را کاهش داد و با اطمینان بیشتری محصول را به نقاط مختلف کشور به فروش رسانید  جداش
 و باعث به وجود آمدن بازارهای جدیدی در سطح کشور و یا حتی صادرات  به کشورهای دیگر شد. 

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 محمدنقشینه فر 

 نام مشاور استانی: 
 میلاد سلطانی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

317500 
 طراحی و تولید دستگاه بسته بندی نمک با راندمان بالا    :   عنوان نیاز

 نمک    معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

 این کارخانه نیاز به دستگاه های بسته بندی جدید با توانایی های به روزو با سرعت بالا و باکیفیت دارد.  
و   پایین  سرعت  و  کند  می  استفاده  قدیمی  های  تکنیک  از  است  شده  تهیه  قبل  از  که  موجود  های  دستگاه 

باشد. صنعتگرمحترم این واحد صنعتی  بسته در دقیقه    60کیفیت نازل دارد.سرعت دستگاه درخواستی حداقل   
تمامی دستگاههای موجود در کارخانه را شخصا توسط عملیات های مختلف ماشین کاری تولید نموده است.  

سال می باشد که این دستگاهها مشغول به فعالیت هستند . صنعتگر متقاضی این واحد صنعتی    20بیش از  
ید خود دارد. زیرا خط تولید موجود ظرفیت تولید جهت صادرات تمایل بسیار زیادی جهت به روز نمودن خط تول

 محصولات را ندارد. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 ساخت •
 طراحی •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
 وسیع و گسترده است. اندازه فعلی بازار: بازار محصولات تولیدی این شرکت بسیار 

 سهم بنگاه در بازار هدف: این واحد تولیدی یکی از واحدهای صنعتی فعال و مهم در این حوزه است. 
 روند رشد بازار: با بروز کردن تجهیزات سرعت رشد بازار به میزان زیادی افزایش می یابد. 

 روش جذب فناوری: 
 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •
 لیسانس تحت  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: با تولید دستگاه های به روز تر و افزایش در سرعت بسته بندی قطعا فروش بیشتری نیز انجام  

 می شود و افزایش صادرات نیز صورت می گیرد. 
واحدصنعتی از معروف ترین  تاثیر بر گشایش بازار:  با افزایش سرعت بسته بندی محصولات و با توجه به اینکه  

 واحدهای صنعتی در این حوزه است  می توان بازارهای  گسترده تری در اختیار داشت و فروش بیشتری انجام داد.
 هدف عملیاتی:   

 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 امیرجهانگیر 

 نام مشاور استانی: 
 امیرمحمدی

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 
328788 

 دانش فنی سیستم یکپارچه سازی ثبت دیتا   :   عنوان نیاز

 تولید تمام اتوماتیک پنل خورشیدی      معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

 دانش فنی سیستم یکپارچه سازی ثبت دیتا
 های واحد های کنترل کیفیت و تولید و تعمیرات و انبار و ارسال...  DATAپیاده سازی سیستمی در جهت ثبت 

 سطح فناوری درخواستی :   
 طراحی •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
 کننده پنل خورشیدی در ایران وجود دارند. اندازه فعلی بازار: در حال حاضر دو شرکت تولید 

سهم بنگاه در بازار هدف: با توجه به اینکه کارخانه مشابه این شرکت به تازگی تاسیس شده درصد زیادی از 
 بازار در اختیار این واحد صنعتی است . 

از انرژی خورشیدی و کاهش   با افزایش استفاده  بازار  بازار: روند رشد  با  روند رشد  تجدیدناپذیر   از منابع  استفاده 
 سرعت زیادی در حال بالا رفتن است. 

 روش جذب فناوری: 
 خرید تجهیزات  •
 خدمات فنی و مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر فروش: با طراحی این نرم افزار و ثبت دقیق همه اطلاعات دسترسی به اطلاعات سریعتر شده و اتلاف وقت  

 بین می رود. و هزینه از 
تاثیر بر گشایش بازار:با طراحی این نرم افزار و صرفه جویی در زمان و هزینه می توان با افزایش تولید و فروش  

 تاثیر مثبتی بر بازار داشت. 
 هدف عملیاتی:   

 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 محمدجواد نخست 

 مشاور استانی: نام 
 میلاد سلطانی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

319388 
و یا ارایه DOEو  DOPطراحی فرایند و تولید ماده )جدید( جهت تکمیل ظرفیت تولید کارخانه تولید         :     عنوان نیاز

 DOPمحصول جایگزین دی اتیل هگزانول جهت تولید 
 تولیدکننده مواد شیمیایی) دی اکتیل تری فتالات، دی اکتیل فتالات و...(       معرفی محصولات:

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
این واحد صنعتی  از آنجا که دی متیل هگزانول به صورت سهمیه ای می باشد و سهمیه تخصیص داده شده به  

جهت تولید به هیچ وجه مقرون به صرفه نمی باشد و عملا خط تولید نیمه فعال شده است. لذا چنانچه ماده ای  
باشد و یا محصول دیگری جهت استفاده از خط تولید موجود معرفی گردد ایشان آماده هرگونه   جایگزین 

 همکاری می باشند. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 طراحی •
 برداریبهره •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
 اندازه فعلی بازار: در حال حاضر بازار تولید محصولات شیمیایی اکثرا در اختیار واحدهای پتروشیمی است. 

 سهم بنگاه در بازار هدف:   
اندازی خط تولیدی جدید و محصولات متناسب با نیاز بازار در این واحد صنعتی می توان بازار  روند رشد بازار: با راه  

 جدید از این محصولات را در منطقه جنوب کشور راه اندازی کرد.
 روش جذب فناوری: 

 مهندسی معکوس  •
 خدمات فنی و مهندسی  •
 سرمایه گذاری مشترک •

 توجیه فناوری درخواستی: 
قطعا با راه اندازی خط تولید جدید میزان تولید واحدصنعتی افزایش قابل توجهی خواهد داشت  تاثیر بر فروش: 

 و متعاقبا فروش نیز افزایش خواهد داشت. 
تاثیر بر گشایش بازار: با توجه به اینکه محصول جدید ، محصولی است که از تقاضای بالایی در کشور برخوردار  

 واردات را کاهش داد و با عرضه به بازار باعث گشایش بازار شد. است می توان با تولید آن نیاز به 
 هدف عملیاتی:   

 افزایش ظرفیت و راندمان  •
 تولید محصول جدید  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 مینا بهلولی 

 نام مشاور استانی: 
 میلاد سلطانی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

319343 
 UPVCدانش فنی جلوگیری از تغییر رنگ درب و پنجره های     :   عنوان نیاز

 UPVC درب و پنجره های       معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

باید مطابق با شرایط آب و هوایی   UPVCمطابق با استاندارد جهانی کلیه تولیدات پتروشیمی و پلاستیکی مانند 
همان کشور تولید شوند. متاسفانه در ابتدای ورود سیستم های دوجداره به ایران و مخصوصا پروفیل های یو  

ایط جوی ایران بسیاری از برند های چینی کره  پی وی سی به دلیل عدم نظارت و کنترل تطبیق این پروفیل ها با شر 
ماه الی   6ای به ایران وارد شده اند. در اصل  این پروفیل ها  مخصوص هر کشور ساخته می شوند.بعد از گذشت 

 سال دچار تغییر رنگ می شوند.  1
 سطح فناوری درخواستی :   

 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  بنگاهبرنامه سرمایه گذاری و تامین مالی 
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
 اندازه فعلی بازار: بازار محصولات تولیدی این شرکت بسیار وسیع و گسترده است. 

 سهم بنگاه در بازار هدف: این واحد تولیدی یکی از واحدهای صنعتی فعال و مهم در این حوزه است. 
  UPVC روند رشد بازار:  با افزایش قیمت در و پنجره های آلومینیومی ترجیح مشتریان استفاده از درب وپنجره های 

 است. 
 روش جذب فناوری: 

 سرمایه گذاری مشترک  •
 مهندسی معکوس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
توان این هزینه صرفه جویی شده را در  تاثیر بر فروش: با ایجاد این فناوری هزینه های تولید کاهش یافته و می  

 تولید محصولات استفاده کرد که قاعدتا باعث افزایش فروش می شود. 
تاثیر بر گشایش بازار: با ایجاد این فن آوری میزان استقبال مشتریان بسیار افزایش می یابد و افراد زیادی تمایل به 

 خواهند داشت.  UPVC  استفاده ازدر و پنجره های 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 وحید بحریان فرد 

 نام مشاور استانی: 
 میلاد سلطانی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

326607 
 صوتی کمپرسورهای بادارائه راهکار فناورانه جهت عایق سازی     :   عنوان نیاز

 انواع کمپرسور هوا      معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

کاهش صدای کمپرسور هوا یکی از مهم ترین مسائل در بین مصرف کنندگان کمپرسور باد است. زمانی که 
آرامش شما و اطرافیانتان شود. از کمپرسور هوا استفاده می کنید، صدای آن می تواند باعث از بین رفتن آسایش و  

را   بگذارند  تاثیر  کمپرسور  صدای  بردن   بین  از  و  کاهش  بر  تواند  می  که  عواملی  تا  است  لازم  دلیل  همین  به 
 شناسایی کنیم. 

 سطح فناوری درخواستی :   
 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
اندازه فعلی بازار:  با توجه به کم بودن واحد های صنعتی تولید کننده این محصولات در کشور ،این محصولات  

 از توان رقابت پذیری بالایی برخوردار می باشند. 
است  روند رشد بازار: با توجه به بازار کنونی این واحد صنعتی و همچنین شناخته شده بودن برندی که ایجاد شده  

 قطعا امکان گشایش بازار جدید و داخل و حتی خارج از کشور وجود دارد . 
 روش جذب فناوری: 

 خرید تجهیزات  •
 خدمات فنی و مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
تاثیر بر گشایش بازار: با توجه به اینکه این محصول از بازار خوبی در کشور برخوردار است با برطرف کردن این  

 توان بازار بزرگتری را در کشور در اختیار داشت.مشکل می 
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 امیرجهانگیر 

 نام مشاور استانی: 
 سلطانی  میلاد

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

340265 
 ی دیپنل خورش یبرا یک یپلاست میفر   دیتول  دانش فنی     :   عنوان نیاز

    تولید تمام اتوماتیک پنل خورشیدی      معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

در   یفلز  یها  میفر   یمناسب از جهت استحکام به جا  نیگز یو جا  متیارزان ق  یکی پلاست میفر  دیتولانش فنی  د
به    یکیالکتر   یانرژ  د ی ( جهت تولSolar Panel)  سولار پنل  ای  یدیاستفاده از پنل خورش  .تولید پنل های خورشیدی

باشد، در سطح    یم  یک یالکتر   یانرژ  دی جهت تول  یانرژ   نیرتر یدپذی جدت  و   نی که گسترده تر   دیکمک نور خورش
انرژ  جیرا  اریبس  یجهان است.  خورش  یشده  شده  ازا  دی تابش  مف   کی  یبه  مساحت  مربع  خو  دی متر    ا ی  ی دیرشپنل 

  ای  یدی پنل خورش  کی   کند.   یم  د یبرق تول  لووات یک   1در حدود    یآلودگابر و  بدون    یدر هوا  یدی صفحه خورش
کند که پانزده سال اول عمر    ی سال عمر م  30مرتب در حدود    یدوره ا  یدر صورت مراقبت ها  یدی صفحه خورش

ساخت    یها  نهی(، پنل همه هز ی دی)صفحه خورش  ید یسال اول عمر پنل خورش  ۵شود. در    یم  یدستگاه تلق   دیمف
 خواهد بود.  یدستگاه سودآور رسال عم 25 یکند و باق یرا با عملکرد خود صفر م دی و تول

 سطح فناوری درخواستی :   
 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
 ه پنل خورشیدی در ایران وجود دارند. در حال حاضر دو شرکت تولید کننداندازه فعلی بازار: 

 در اختیار این کارخانه تولیدی است. درصد خیلی زیادی از بازار   سهم بنگاه در بازار هدف: 
 ایش استفاده از انرژی خورشیدی با سرعت زیادی در حال بالا رفتن است. روند رشد بازار با افز  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 کسرمایه گذاری مشتر  •
 مهندسی معکوس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
مواد اولیه کاهش می یابد با کاهش هزینه ها می توان  میزان هزینه با تولید این محصول  تاثیر بر فروش:

 میزان بیشتری از محصول را تولید و به فروش رسانید. 
بازار: گشایش  بر  آن تاثیر  می توان  استفاده داخلی  بر  علاوه  محصول  این  تولید  وارد    با  خارجی  بازارهای  به  با    ورا 

 صادرات ان بازار خوبی را ایجاد کرد.
 هدف عملیاتی:   

 زایش ظرفیت و راندمان اف •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 رضا آریا منش 

 نام مشاور استانی: 
 میلاد سلطانی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

340116 
 ل ی و رادار خط خوان اتومب یاضطرار یترمزها  دیارائه راهکار فناورانه تول     :   عنوان نیاز

 MMA/TIG یجوشکار ، CNCطراحی مهندسی،برش لیزر،خم        معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

اول  یکی زم  یهاشرفت یپ  نیاز  در  س  نهیخودروسازان  معرف  ستمیارتقا  خودرو،  قفل    ستمیس  یترمز  ضد    ایترمز 
ها شود  که موجب قفل شدن آن آن  ها بدون قدرت ترمز  تیتا از نها  دهدیه اجازه ماست که به رانند ABS همان

  اریموجب عملکرد بس (ESP) یداری پاکنترل    یکیالکترون  ستمی با س  ستمی س  نیا  بی ترک  نیاستفاده کند. همچن
س مس   ستمی خوب  در  و سرعت   یهاریترمز  پلغزنده  سر  در  بالا  خوب  هاستم یس  نی ا  .شد  هاچ یها  را   ی به  خود  کار 
ود را انجام دهند  دارند تا عملکرد خ اجیکه هنوز هم به راننده احت  نجاستیا اما مشکل اساسی دهند، یانجام م

 یخودروساز هایکمپان لیدل ن ینخواهند داشت. به هم یعمللکرد چیدر صورت عدم دخالت راننده ه عتایو طب
 یگرید یهااسم ستمیس ن یکار زدند. البته اودخ یترمز اضطرار  ستمی همان س ای  AEB  ستمی س ی دست به معرف

درحال حاضر این تکنولوژی  است.  کسانی  یدارد که عملکرد همگ  زین  Brake support  ایترمز و    اریهمانند دست
 تولید کند. کشور  داخلوارداتی است صنعتگر خواستار این است که فناوری بتواند این نیاز را در 

 سطح فناوری درخواستی :   
 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
حوزه صنایع فلزی  شناخته شده در    صنعتی  یاز واحدها  یکیفوق    واحد صنعتی  نکهیبا توجه به ا  اندازه فعلی بازار:  

 داشته باشد.  اریدر اخت را و متنوع تری تواند بازار بزرگتر یمحصول م نی ا دیباتول می باشد 
 بازار در این حوزه دارای روند صعودی است.  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
در داخل کشور علاوه بر اینکه هزینه های این واحدصنعتی کاهش    ترمزهای اضطراریبا تولید  تاثیر بر فروش:

 . با کاهش هزینه ها می توان تولید بیشتر و متعاقبا فروش بیشتری را تجربه کرد می یابد
با تولید محصول وارداتی در داخل کشور می توان محصول را به کارخانه های مشابه در    شایش بازار:تاثیر بر گ

 .کشور عرضه کرد و بازار جدیدی را در کشور برای این محصول ایجاد کرد
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 بهروز صحراپور 

 نام مشاور استانی: 
 امیر محمدی

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

340163 
نیاز ت  :  عنوان  جهت  فناورانه  راهکار  آل  الیمتر   دیولارائه  تول  یاژیفولاد  و    دی جهت  نفت،گاز  صنعت  قطعات 

      12با قطر   شیراکول و مقاوم به سا5/62  سختی تیبا خاص  یمیپتروش
     طراحی و ساخت انواع ابزار آلات و تجهیزات نفت،گاز و پتروشیمی...   معرفی محصولات:

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
استحکام، مقرون به  لیمهم به دل اژیآل ن ی. ادیآ  ی آهن و کربن به وجود م بی رکاست که از ت اژیآل کیفولاد 
فولاد   دی تول یبرا .و پرکاربرد است  تیحائز اهم اری بس دیدر استخراج و تول  بودن، راحتی در دسترس ، ارزان وصرفه 

  رهیتنگستن و غ م، یسی لیکروم، منگنز، س م، یمنگنز، بور، واناد رینظ گریدر کنار کربن از عناصر د ، یاژیآل
 کنند.   یاستفاده م

 سطح فناوری درخواستی :   
 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
بازار تولید این محصولات درکشور با دتوجه به پتانسیل کشور در حوزه نفت ، گاز و پتروشیمی  اندازه فعلی بازار: 

 بسیار وسیع و گسترده است. 
دارد قطعا با    ی  میحوزه نفت ، گاز و پتروش  که در حوزه  خاصی  دات یمجموعه با توجه به تول  نی ا  روند رشد بازار:

 تواند فروش خود را ارتقا بخشد .  یم نینو یها یکشور در صورت جذب فناور ازین به توجه
 روش جذب فناوری: 

 سرمایه گذاری مشترک •
 مهندسی معکوس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
با تولید این ماده در کشور و پتروشیمی  با توجه به پتانسیل موجود در کشور درحوزه نفت ،گاز:تاثیر بر فروش

. احد صنعتی تاثیر خواهد گذاشت به میزان زیادی در در فروش محصولات تولیدی این و  
کارخانه در کشور وجود دارد و    نی ا  یمحصولات فعل  یکه برا  یا  یبا توجه به بازار کنون  تاثیر بر گشایش بازار:

ا   نیهمچن شده  شناخته  ا  یبرند  اس  جادیکه  تولشده  با  قطعا  امکان   ی مصرف  الیمتر   د یت  کشور   داخل  در 
 . ز کشور وجود داردخارج ا و حتی  یداخل دی بازار جد شیگشا

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 حمیدرضا حقیقی 

 نام مشاور استانی: 
 میلاد سلطانی 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

319385 
خاتم با دقت    دیتول  ندیدر فرآ    یبرنج  یها  میمترو س  سانتی7امت  باضخ  یچوب ها  یبرش برا  غهیت  :     عنوان نیاز

      متر یلیم1
    محصولات خاتم کاری انواع      معرفی محصولات:

 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:
گوناگون در   هیمنظم با تعداد اضلاع متفاوت که با استفاده از مواد اول  یهای است از چند ضلع  بییاتم ترکخ

به    اج یو ساخت آن احت  دی و پرکار است که تول  قیدق  دستی   ی.خاتم از هنرهاشودی م   لیک مختلف تش  یهارنگ
  دهی بر   یادیمهم است که چوب با دقت ز   اریخاتم بس  د ی تول  یبرش چوب برا  ند یر فرا دارد.د  ادیدقت و حوصله ز 

ا برشی  نیشود.از  به صفحه  ا  رو  بتواند  ،   یلیم1کار را باضخامت  نیکه  با سرجنس استخوان  فلزمس  متر  چوب و 
 متر برش بزنه.  سانتی7درقطر

 سطح فناوری درخواستی :   
 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
لیت  مشغول به فعاتکی  بازار تولید این محصولات منحصر به هنرمندانی است که به صورت  اندازه فعلی بازار:  

کم  هستن بسیار  کنند  فعالیت  صورت  این  به  که  صنعتی  واحدهای  و  اید  گفت  توان  می  دارند  واحد  ن  وجود 
 صنعتی بازار را در این منطقه در اختیار دارد.

 روند رشد بازار با افزایش سهولت روند واردات به صورت صعودی خواهد بود.  روند رشد بازار:
 روش جذب فناوری: 

 خرید تجهیزات  •
 توجیه فناوری درخواستی: 

فروش: بر  میزان  باتاثیر  درخواستی  مشخصات  با  برش  تیغه  تهیه  و  مشکل  و   رفع  یافته  کاهش  ضایعات  تولید 
 .که با کاهش هزینه میتوان فروش را نیز افزایش د ادمحصول با کیفیت تری تولید می شود 

توان بازار های بیش تری را در داخل و خارج از کشور  میافزایش روند تولید رفع نیاز تیغه و با تاثیر بر گشایش بازار: 
 در اختیار قرار گرفت.

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 امیر جهانگیر 

 نام مشاور استانی: 
 دیامیر محم

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

340266 
     یدیخورش ی( مخصوص پنل هاBACKSHEETنل )پشت پ محافظ یورق ها  دی تول   دانش فنی  :   عنوان نیاز

    تولید تمام اتوماتیک پنل خورشیدی      معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

خورشپ بخش   یکی  یدی نل  رو  دیتول   ندیفرآ   یاصل  یهااز  هم  که  است  رو  متیق  یپنل  هم  اث  تیفیک  یو   رآن 
است که  شدهیطراح یاگونهقرار دارد و به کییاز پنل فتوولتا هیلا  نیتر یصفحه در خارج  نی. ا.خواهد گذاشت 

اجزا  کند، ی م   یباز  زی ن  یک یالکتر   قیعا  ک ینقش    کهیحالدر به   یاز  پنل  و    کیی فتوولتا  یهاسلول   ژهیوداخل 
مواد مورد استفاده    ط، یشرا  نیتحقق ا  یمراقبت کند. برا  یخارج  یهاها و تنشدر مقابل فشار  یکیالکتر   یاجزا

ورق    ک یمعمول    طورصفحه به   ن یداشته باشند. ا  یساختار محکم  دیبا  یدیپنل خورش  ر ساخت صفحه پشتید
عمر پنل   یدر ط  ریمحافظ ولتاژ است و از تعم  ت، یفی باک  پشتی  صفحه  .بالا است  ییخواص ضد رسانا  یو دارا  هیسه لا 

 .برخوردار است یی بالا  تیاز اهم یدیپنل خورش یرو شهی به اندازه ش نیخواهد بود و بنابرا ازین یب  یدیخورش
 سطح فناوری درخواستی :   

 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
 در حال حاضر دو شرکت تولید کننده پنل خورشیدی در ایران وجود دارند. اندازه فعلی بازار: 

تازه  ط یک کارخانهو فقدرصد خیلی زیادی از بازار در اختیار این کارخانه تولیدی است.  سهم بنگاه در بازار هدف:
 وجود دارد که پنل خورشیدی تولید می کند.  تاسیس دیگر
 ایش استفاده از انرژی خورشیدی با سرعت زیادی در حال بالا رفتن است. روند رشد بازار با افز  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 ذاری مشترکسرمایه گ •
 مهندسی معکوس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
میزان هزینه مواد اولیه کاهش می یابد با کاهش هزینه ها می توان میزان  با تولید این محصول    ش:بر فروتاثیر  

 بیشتری از محصول را تولید و به فروش رسانید. 
بازار: گشایش  بر  محصتاثیر  این  تولید  وبا  وارد  خارجی  بازارهای  به  آنرا  توان  می  داخلی  استفاده  بر  علاوه  ا  ب  ول 
 را ایجاد کرد.صادرات ان بازار خوبی 

 هدف عملیاتی:   
 افزایش ظرفیت و راندمان  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 آریا منش رضا 

 نام مشاور استانی: 
 امیر محمدی

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

340110 
 نیاگزوز ماش یستفاده در لوله هانسوز مورد ا یرنگ ها دیارائه راهکار فناورانه جهت تول:  عنوان نیاز

     MMA/TIG یجوشکار ، CNCطراحی مهندسی،برش لیزر،خم     معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

رنگ هایی وجود دارد که موجب سوختگی و خوردگی می  رون لوله های اگزوز خودروهای توربو و سوپرشارژ د
راه نیازمند  نسوز  شوند  خاصیت  که  کنند  تولید  را  هایی  رنگ  که  هستیم  ای  فناورانه  از  کار  تا  باشند  داشته 

 ای اگزوز هم جلوگیری شود. خوردگی لوله ه
 سطح فناوری درخواستی :   

 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
بازار فعلی  ا     :  اندازه  به  توجه  صنعتی  نکهیبا  صنا  صنعتی  یاز واحدها  یکیفوق    واحد    ع یشناخته شده در حوزه 

 داشته باشد.  اریرا در اخت یتواند بازار بزرگتر و متنوع تر یمحصول م  نیا د یباشد باتول  یم یفلز
 بازار در این حوزه دارای روند صعودی است.  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 سرمایه گذاری مشترک •
 معکوس  مهندسی •

 توجیه فناوری درخواستی: 
  صنعتی کاهش می یابد   ر علاوه بر اینکه هزینه های این واحدبا تولید رنگ نسوز در داخل کشوتاثیر بر فروش:

 .با کاهش هزینه ها می توان تولید بیشتر و متعاقبا فروش بیشتری را تجربه کرد
د محصول وارداتی در داخل کشور می توان محصول را به کارخانه های مشابه در  با تولی  تاثیر بر گشایش بازار:

 .در کشور برای این محصول ایجاد کرد کشور عرضه کرد و بازار جدیدی را
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 عبدالحسین حقیقی 

 نام مشاور استانی: 
 امیر محمدی

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

340199 
     نانو یبا فناور قطعات صنعتی یختکارارائه راهکار فناورانه جهت س  :   عنوان نیاز

    تولیدکننده انواع قطعات صنعتی      معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

بان جدید  فناوری  فناوری    یازمند  از  خوردگی    هستیم  نانو  استفاده  صنعتی  قطعات  سختکاری  در  قطعات    که 
شده به این نتیجه    ش دهد با بررسی های انجاممیزان سایش قطعات را کاه  همچنین  تولیدی را کاهش دهد و

 رسیدیم که فناوری نانو قابلیت انجام این نیاز را دارد.
 سطح فناوری درخواستی :   

 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
ز پتانسیل بالایی برای گسترش های بزرگ است که ابازار تولید قطعات صنعتی در کشور جز بازار اندازه فعلی بازار:  

 وردار است.برخ
 روند رشد بازار در این حوزه در حال افزایش است.  وند رشد بازار:ر

 روش جذب فناوری: 
 خرید تجهیزات  •
 خدمات فنی و مهندسی  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
مشکل سایش در برش قطعات صنعتی و به وجود امدن فناوری جدید در این حوزه قطعا  با رفع  تاثیر بر فروش:

 . د یافتفروش نیز افزایش خواه
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

  ساجدیان محمدقاسم
 فرد

 نام مشاور استانی: 
 امیر محمدی

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

340361 

نیاز فناورانه ج    :     عنوان  منظور افزا  کباریروف  هت بهبود خواص محصول و ظارائه راهکار  به  زمان    شی مصرف 
     وهیو م  یسبز نیی شده پروتئ یمحصولات بسته بند یماندگار

 ظروف یکبار مصرف بسته بندی محصولات سرد و گرم     معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

از  د بیش  محصولات  بندی  بسته  روند  ای  72ر  توان  نمی  دلساعت  به  داشت  نگه  را  محصولات  ان  مواد  یل  ینکه 
  ی ن ها می شود از طرفخرابی آ  جات و بعد از آن  ه و سبزیعث رسیدن میو موجود اکسیژن را جذب می کند و با

نیز   شده  آزاد  ظروف اتیلن  به  افزودنی  ماده  واحد  این  .نیاز  گردد  می  محصول  شدن  وفاسد  فرسودگی  باعث 
 مشکل را حل کند.  تولید شده است که بتواند این 

 سطح فناوری درخواستی :   
 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
جز بازارهای بزرگ است که واحدهای صنعتی زیادی در بازار تولید ظروف یکبار مصرف در کشور  اندازه فعلی بازار:  

 این حوزه فعالیت می کنند. 
بک زندگی و تمایل افراد به استفاده از مواد غذایی آماده افزایش ماشینی شدن سروند رشد بازار با  روند رشد بازار:

 در حال افزایش است. 
 روش جذب فناوری: 

 ترکشسرمایه گذاری م •
 مهندسی معکوس  •

 توجیه فناوری درخواستی: 
میزان درخواست ایسن محصول افزایش یافته و باعث افزایش  فروش  با ایجاد این فن آوری جدید    تاثیر بر فروش:
 گردد.  محصولات می

ایجاد فناوری جدید و مورد نیاز بازار می تواند علاوه بر مشتریان قبلی بازار جدید را در بین    تاثیر بر گشایش بازار:
 ه برای استفاده از این محصول ایجاد کند. کشور های همسای

 هدف عملیاتی:   
 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 فارس

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 رضا آریا منش 

 نام مشاور استانی: 
 امیر محمدی

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

340113 
      نیاگزوز ماش ستی کاتال دیارائه راهکار فناورانه جهت تول :   عنوان نیاز

     MMA/TIG یجوشکار ، CNCطراحی مهندسی،برش لیزر،خم     معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

خودرو است.   یگازها  یاگزوز و خروج  ستمیاز س  بخشی (catalytic converter) ستیمبدل کاتال  ای  زوریاتالک
  د ی است. کربن منوکس   یسطح   زوریاز کاتال  یدیها، کاربرد جدمورد استفاده در اگزوز خودرو  ستییمبدل کاتال

ه سوخت   یهادروکربن ی و  از  آلا نسوخته    یهاحاصل  از  خودرو،  دود  در  هوا    یهانده یموجود  خطرناک 
  دهاستیکه شامل فلز اکس  زوریکاتال  یهوا از رو  یهمراه با مقدار  لیخارج شده از اگزوز اتومب   یگازها.هستند 

خطرند و در هوا رها   یکه نسبتا ب   شوندی م  لی تبد  H2Oو    CO2به    هادروکربن یو ه  COاز  . گشودیعبور داده م
کاتالشوندیم مهم  ستی.  س  یبخش  آلا   ستمیاز  کاتالیست    .است  یخودرو  یندگیکنترل  این  حاضر  حال  در 

 وارداتی است این واحد صنعتی تقاضای تولید آن را در داخل و در اختیار گرفتن دانش فنی آن است. 
 سطح فناوری درخواستی :   

 طراحی •
 ساخت •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 توافقی با فناور محترم 

 وضعیت بازار: 
  ی فلز  عیشناخته شده در حوزه صنا  صنعتی  یاز واحدها  یکیفوق    واحد صنعتی  نکهیبا توجه به ا  اندازه فعلی بازار:  

 داشته باشد.  اریرا در اخت یند بازار بزرگتر و متنوع ترتوا یمحصول م نی ا دیباشد باتول  یم
 افزایش رشد متوسط در حال روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 گذاری مشترکسرمایه  •
 معکوس  مهندسی •

 توجیه فناوری درخواستی: 
شتری را تجربه  علاوه بر اینکه با کاهش هزینه می توان فروش بی با تولید این کاتالیست در ایران  تاثیر بر فروش:

 یجاد کرد.این محصول به کارخانه های مشابه می توان منبع درآمد جدیدی را ا کرد بافروش
می توان بازار وسیع و گسترده های برای فروش   با تولید محصول وارداتی در داخل کشور  تاثیر بر گشایش بازار:

 این محصول در کشور ایجاد کرد.
 هدف عملیاتی:   

 بهبود کیفیت و ارتقای ویژگی های محصول فعلی  •



 

 فهرست نیاز های فناورانه رویداد تبادل فناوری بنگاه های کوچک و متوسط 
۱۴۰۱ ه مرداد ما ۲۳  
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 نام استان: 
 کردستان

 

نام نماینده حاضر در  
 رویداد:

 مصلح حسینی 

 نام مشاور استانی: 
 محمدادریس اله ویس 

کد نیاز در سامانه 
ESERVICE : 

 
 پسماند های گیاهی در فرآیند فرآوری رفع چالش هدر رفت   :   عنوان نیاز

 انواع فرآورده های گیاهان دارویی و داروهای گیاهی    معرفی محصولات:
 شرح مشکل/ مساله/ چالش فناوری:

فرآوری،   فرایند  در  شده  استفاده  گیاهان  پسماند  بودن  استفاده  ارزش بی  دارای  پسماندها  این  حال  عین  در 
 می باشد. اقتصادی 

 سطح فناوری درخواستی :   
 طراحی •
 بهره برداری •
 تحقیقات  •

 :  برنامه سرمایه گذاری و تامین مالی بنگاه
 میلیون تومان را برای ایجاد دانش و فرمولاسیون را دارد.  200شرکت آمادگی پرداخت تا سقف 

 وضعیت بازار: 
 شرکت دارای بازار مناسبی در زمینه گیاهان دارویی در داخل کشوردارد. اندازه فعلی بازار: 

 درصدی بازار کشور را در اختیار دارد.  5این شرکت تقریبا سهم   سهم بنگاه در بازار هدف: 
 با توجه به تمایل مردم به طب سنتی، بازار روبه رشدی را دارا می باشد.  روند رشد بازار:

 روش جذب فناوری: 
 خدمات فنی و مهندسی  •
 معکوس  مهندسی •

 توجیه فناوری درخواستی: 
 این دانش باب فروش محصول جدید برای شرکت ایجاد می کند.  تاثیر بر فروش:

 بخش جدیدی از بازار برای شرکت فراهم می شود.  تاثیر بر گشایش بازار:
 هدف عملیاتی:   

 تولید محصول جدید  •


